
Directeur Centre De Profit
Né(e) en 1968  ·  44380 Pornichet  ·  Plus de 10 ans d'expérience  ·  Réf. 1407211628

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Pays de la Loire
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Bâtiment

Expériences professionnelles
03/2008 — Chef / Cheffe de secteur commercial
groupe baxi (chapée, idéal standard brotje, roca) fabricant de produits de chauffage (chaudières, enr, 
radiateurs) directeur régional des ventes responsabilités et réalisation responsable d'une direction régionale 
de 19me piloter et manager les équipes 12 commerciaux, 2 secrétaires, 4 prescripteurs, 4sav déterminer les 
budgets de fonctionnement ainsi que les budgets des chiffres d'affaires et de marge . elaboration de 
tableaux de bord pour les commerciaux et prescripteurs. grands comptes en direct (richardson, gapsa, 
cedeo) implication dans la stratégie de l'entreprise et la mettre en place, sein de la direction régionale 
responsable des opérations marketing régional responsable d'une création de club vip installateurs, artisans 
evolution du ca +37% sur un marché +12%
04/2008 - 07/2013 — Agent / Agente technique d'entretien et d'exploitation de chauffage
ste 2 cms directeur d'une entreprise de vente et pose de produits de chauffage, enr. prospection des affaires 
(particuliers, syndics) prescription auprès des collectivités, syndic chiffrage et suivi des chantiers achats et 
contrat cadre auprès des fournisseurs management des commerciaux encadrement du service pose
12/2003 - 06/2005 — Chef / Cheffe de secteur des ventes
groupe auer fabricant de produits de chauffage (chaudières, radiateurs) directeur des ventes responsabilités 
et réalisations animer, informer, contrôler, coordonner, recruter et former 15 commerciaux définir avec la 
force de vente les objectifs quantitatifs et qualitatifs participer la définition de la politique commerciale france 
référencement des produits auprès des groupes et groupements
06/1997 - 11/2003 — Directeur régional / Directrice régionale des ventes
groupe saunier duval fabricant de produits de chauffage (chaudières, radiateurs) directeur régional des 
ventes responsabilités et réalisations restructuration de la direction régionale mettre en place une équipe de 
10 commerciaux, 2 secrétaires, 3 sav définir et faire appliquer le budget (chiffre affaire, marge, publicité) 
déterminer la stratégie commerciale de l'entreprise sur la région responsable des grands comptes ( clients, 
prescripteurs) evolution du ca +29% sur 3 ans
Vendeur / Vendeuse en chauffage-ventilation-isolation
de groupe radson fabricant de produits de chauffage ( radiateurs) représentant responsabilités et 
réalisations animer et vendre les produits de radiateurs aux négociants chauffage prescription des produits 
auprès des bet, architectes, mairies, hlm.. responsable de l'augmentation du ca de 0,6 me a 1,7me de 
groupe delabie fabricant de produits de produits sanitaire représentant responsabilités et réalisations animer 
et vendre les produits de robinetterie aux artisans et négociants prescription des produits auprès des bet, 
architectes, mairies, hlm

Langues
Français (maternelle)

Compétences
Manager de terrain, Commerçant Opérationnel, réactif, pragmatique, rigoureux, flexible, développeur, tenace 
et orienté résultats avec une forte capacité à développer les ventes, à manager des équipes 
pluridisciplinaires et à travailler transversalement dans des environnements complexes.
Réel goût pour les challenges, convivial et autonome avec les compétences et savoir-faire suivants :
-’�����N–f–æ—"�WB�ÖWGG&R�Vâ�öWWg&R�Æ��7G atégie commerciale (analyse de la concurrence, positionnement 
produits)
-’�����N•velopper les ventes :



              .  Coordonner les réponses techniques, les couts, la compétitivité et les prix aux RFP
              .  Négocier les offres/avenants stratégiques avec les clients,
-”Væ6�G&W , motiver et accompagner les équipes commerciales et techniques
-”N–f–æ—"�WB�~—&W"�ÆW2� udgets des ventes et de fonctionnement annuels,
-”N–f–æ—"�WB�7V—g&R�ÆW2��7F–öç2���6÷W t terme (impayés, satisfaction clients, etc……),
-•&VæG&R�6ö×�FR�FR�Âv�7F—f—N•, des tendances et besoins et assurer le reporting commercial/financier. 

-”N•veloppement des ventes :
                    . 2008  Reprise en co-gérante d'une entreprise du bâtiment 
                    . 2005   +37% en 3 ans 
                    . 2005  Création d'un club VIP installateurs, artisans
-”7.–�F–öâ�FR�FWW‚��vVæ6W2�„ÖV�W‚Â�Toulouse) 2008
-”Ö—6R�Vâ��Æ�6R�Bv÷WF–Ç2�FR�7V—f’�6Æ–VçG2�WB�FW2��.•visions des ventes des commerciaux
-”î–vö6–�F–öâ�prands comptes nationaux
-”Ö� keting : participation et coordination des salons, création et mise en place de flyers, catalogues……….

Loisirs
-Responsable d'arbitres officiels basket
-Bénévoles dans divers associations (  aide aux entreprises en difficultés )

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


