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Plus de 10 ans d'expérience
Réf : 1505301443

Responsable commercial

Objectifs

- En recherche de mission en entreprise d'une durée de 2 mois dans I'encadrement commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Midi Pyrénées, dans les Services Commerciaux.

Formations

Juin 2004 : Niveau BTS Management Unités Commerciales 1ére année
Juin 2003 : Diplobmé du Baccalauréat Sciences Technologiques et Tertiaires avec mention AB

Expériences professionnelles

Novembre 2014 - a aujourd'hui
Actuellement en formation Parcours/Manager au sein de la plateforme BGE, j'approfondis mes connaissances et
compétences, en vue d'obtenir un titre de niveau Il Gestionnaire de Moyenne Structure

Mai 2012 - Septembre 2014

Animateur Commercial : ISOTHERM FENETRES Prospection clients, B2B2C Développement portefeuille clients
et du CA CA 2012-13 (350KE) CA 2013-14 (650KE) Equipe (1,3ME) Négociation, devis, gestion des
commandes et appels d'offres Gérer et suivre les reportings, CA, marge, indicateurs Gestion d'une équipe de 3
commerciaux Evaluation des besoins sur les plans techniques et commerciaux

Mars 2005 - Mai 2012

Armée de Terre / Sous-Officier - Chef de groupe Manager un groupe dans différentes situations opérationnels
Plusieurs missions a I'étranger (DOM-TOM, Afrique). Titulaire de nombreux stages (Stage commando, Médaille,
etc...) Gestion de bases de données spécifiques Confidentiel Défense Intervention Jour/Nuit, Rédaction de
compte rendu Mise en place d'une équipe Vigipirate Prise de renseignements passifs, I'analyser et I'animer
Prospection terrain dans le but d'un recrutement Armée/Nation Suivi des engagés, notations, objectifs fixés avec
la hiérarchie

Langues

- Arabe / espagnol / anglais parlé: scolaire / écrit: notions

Atouts et compétences

Management opérationnel Gestion du stress (Expert)

Centres d'intéréts

- Athlétisme et football en compétition. Voyages, Internet.
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