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Architecte d'intérieur / responsable commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat,  en Ile de France, dans l'Architecture, les Services Commerciaux.

Formations

1996 - 1998 :
Diplômé BTS Action commercial Dourdan (91)

Expériences professionnelles

03/2009-05/2014
Architecte D'intérieur Gérant Mise en espace & atelier conception PARIS 8 Cabinet d'architecture d'intérieur (
Etude et rénovation de prestige de bien immobiliers pour particuliers et société) Référence : - Cabinet spécialisé
dans la conception et la réalisation de bien de prestige situé à PARIS - Rénovation complète d'un Hotel
Particulier Résidence de L'ambassadeur du Maroc Neuilly sur Seine (92) - Tranformation totale de l'agence
principale Opéra du Groupe OPEN TOUR ( Paris ) - Nombreuses réalisations haut gamme opéré pour le
comptes de clients privés à Paris Le Cabinet : Constitution Société 2009 Mise en place de la stratégie
commerciale et marketing multi-canal Elaboration site internet "Mise en espace" performance 1ére page sur les
différents moteur (google) Constitution et encadrement d'une équipe d'architecte d'intérieurs et décorateurs
Creation et conception de projet d'aménagement 3D /CAO/PAO Autocad, Artlantis, Vray Développement chiffre
d'affaire et suivi relation clients Élaboration des projets et suivi Gestions des Appels d'offres auprès des
différents entrepreneurs, fournisseurs, Recherche de matériaux pour la réalisation de mobiliers, luminaires …
Suivi chantier, établissement planning, compte rendu de chantier Gestion des bilans de situation budgétaire
Livraison chantier

01/2008- 02/2009
Responsable Commercial MARKETING CIFEA-DMK Vente / Distribution B to B Sociétés à service complets
intégrés (Fabrication, impression, personnalisation de mailings et traitement informatique) Commercialisation 4
Corps compétence : Maîtrise spécifique d'acheminement du courrier à l'international et national qui peut être
enrichie de multiples services à très forte valeur ajoutée (ex : adaptation de la création, plans fichiers, data base
management, logistique du CRM...). Connaissance des mailings sous toutes ses formes de fabrication de tous
les types de mailings possibles, de la conception de documents jusqu'au dépôt Poste. Commercialisation du
Traitement de Courrier de Gestion comporte un ensemble de spécificités qui en font un métier différent de celui
de la Logistique du Marketing Direct Business Process Outsourcing c'est l'analyse, d'audit et de mise en place
de la structure d'externalisation la plus adaptée aux Entreprises. Objectif réalisé N-1 : 600 K€ chiffre d'affaire
réalisé uniquement en développement

12/2004 – 01/2008 
Responsable Commercial MARKETING Groupe DHL : KOBA Sociétés à service complets intégrés (Fabrication,
impression, personnalisation de mailings et traitement informatique) Développement du portefeuille clients
Gestion des appels d'offres Maîtrise des différents aspects de Fabrication : (impression, personnalisation,
façonnage, routage et informatique) Elaborer des solutions produits en fonction des besoins spécifique. Suivi de
la réalisation et la coordination des opérations en production.! Analyse des objectifs commerciaux, Fidélisé la
clientèle. Objectif réalisé N - Portefeuille client départ 250K€ : N1 450K€ ; N2 940K€ ; N3 1 650K€

Langues



- Portugais / anglais parlé: scolaire / écrit: notions

Atouts et compétences

- Baccalauréat professionnel vente représentation à
Versailles ( 78)

- Word, Excel,
Access, Power
Point.
- SAP
- Ciel Paye
- Ciel compta
- Adobe Photoshop
- Publisher
- Autocad
- Artlantis
- Flash- HTML, ASP,
SQL- Suite Adobe
- Webtrends, broadcom…-
outilswebmaster tool (Expert)
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