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Chargé d'affaire / agent commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Pays de la Loire, dans les Services Commerciaux.

Formations

1988 : 
bac professionnel de vente représentation ancenis (44)

Expériences professionnelles

09/2013 :
Conseiller vendeur / Conseillère vendeuse de véhicules de loisirs
agent commercial poitou charentes aquitaine et pays de la loire dmc mobilier urbain (revendeur) auprès des
collectivités. embelimark fabriquant d'aménagement urbain en résine pour les municipalités et l'industrie.
ecocréation fabriquant de solution gonflable étanche pour piscine municipale et camping

01/2011 - 05/2013 :
Aide charpentier / Aide charpentière
chargé d'affaire sur bretagne poitou charentes aquitaine rattaché pdg de la société charrier bois en vendée
fabriquant de mobilier bois. pilotage des appels d'offres prospection auprès des collectivités, hôtellerie de plein
air et entreprise de tp. prescription auprès des architectes

11/2008 - 12/2010 :
Conseiller commercial / Conseillère commerciale en piscines auprès des particuliers
technico commercial sur le poitou charente, pays de loire, aquitaine, limousin. auvergne. rattaché directeur de la
filiale de la société mariner 3s france (groupe suisse), 1°fabriquant de robot aspirateur pour les piscines
municipales prospection, développement, suivi auprès d'élus de collectivités, directeur de piscines municipales
et camping.

06/2004 - 05/2008 :

directeur commercial de filiale niort (79) pays de la loire, poitou charente, aquitaine. rattaché président du
groupe signaux girod morez (39) 1er fabricant français de signalisation routière et mobilier urbain visites des
grands comptes élus des collectivités, conseil général, sociétés d'autoroutes. pilotage des appels d'offres
management d'un commercial

09/1997 - 05/2004 :
Attaché commercial / Attachée commerciale en transport-logistique
attaché commercial pays de loire, poitou charentes et limousin. rattaché directeur commercial de la société self
signal rennes (35) fabriquant de signalisation routière et signalétique. vente de signalisation routière auprès des
collectivités locales et entreprises de tp. de attaché commercial pays de la loire rattaché directeur d'agence de la
société s .e.s tours (37) fabriquant de signalisation



Langues

Français (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté)

Atouts et compétences

-Pilotage des appels d'offres 
-Prospection auprès des collectivités, hôtellerie de plein air et entreprise de TP. 
-Prescription auprès des architectes
- Prospection, développement, suivi auprès d'élus de collectivités, directeur de piscines Municipales et camping
- Visites des grands comptes : élus des collectivités, conseil général, sociétés d'autoroutes. 
- Pilotage des appels d'offres 
- Management d'un commercial
- Vente de signalisation routière auprès des collectivités locales et entreprises de TP.
Pack office
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