Né en 1974

01000 Bourg En Bresse
0 a 1 an d'expérience
Réf : 1607250828

Technico-commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, dans toute la France, dans les Services Commerciaux.

Formations

6155 :
[] bts force de vente

6155 :
[J cap installateur sanitaire et thermique

6155 :
[0 depuis dipldbmé qualigaz, qualifioul, qualibat rge

6155 :
[1 depuis formation continue et spécifiques aupres de professionnel (de dietrich, capeb).

Expériences professionnelles

2007 - 2015 :

Electricien / Electricienne batiment tertiaire

gérant d'une tpe agglomération de bourg en bresse fourniture et installation en cvc, plomberie, sanitaire et sdb
clef en main

2004 - 2006 :

Tractoriste viticole

technico commercial couverture du languedoc roussillon imprimerie plumelle (groupe autajon) conception,
réalisation et vente d'étiquettes pour le vin.

1999 - 2004 :
Vendeur / Vendeuse en cosmétique
cadre commercial en gms sur 1/4 sud est 33 départements s.p.b.h fabrication et vente de produits cosmétiques.

1996 - 1998 :

Attaché commercial / Attachée commerciale grandes et moyennes surfaces de vente (GMS)

négociateur régional gms couverture de 7 départements nord royal canin fabrication et distribution d'aliments
pour chiens et chats

1994 - 1996 :

Chef / Cheffe de rayon pétisserie

responsable commercial couverture de la moitié est de la france sweet assemblage création et distribution d'un
concept en patisserie chef de secteur gms couverture de 7 départements nord brossard surgeles fabrication et



distribution de péatisserie surgelée sucrée et salée

Langues

Frangais (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté)

Atouts et compétences

Negociation Vente et Achat

*[INégociation en centrales d'achat et points de vente GMS et autres secteurs d'activité.

+[1Visite et Animation de points de vente sur de grands secteurs géographiques.

*[JMise en place de planification de tournées suivant critéres économiques et objectifs de I'entreprise.
+[]Optimisation des achats suivant les besoins prévisionnels et suivant les objectifs de marge et de rentabilité de
I'entreprise.

*[JVente dans differents types de clientele, avec prescription technique et commerciale du materiel préconisé.

Gestion

*[INégociation d'opérations commerciales de plus de 1 M€ en GMS.

*[JGestion d'un budget publicitaire centrale par centrale avec reporting et contrdle de gestion.

+[1Gestion quotidienne d'une TPE: Trésorerie, Achats, Plans prévisionnel, Tableaux de bord.

*JPréparation des interventions en fonction des objectifs a atteindre.

*[JMise en place des outils nécessaires a la vente en cohérence avec la politique commerciale.

*[1Etude des besoins des clients pour répondre au mieux a leurs souhaits et a leurs problématiques et leur apporter
une solution fiable et adaptée.

*[JReporting: suivi de tableaux de bords, veille commerciale et concurrentielle.

Techniques

«[JThermique, dépannage et maintenance chaudiéres. Etude et installation de systéme de chauffage complet
compris solaire et aérothermie. Plomberie et sanitaire, Mise en oeuvre de SDB clefs en mains avec prescription du
mobilier et décoration.

*[1Vente: Suivi de stage de formation Cegos a la négociation commerciale, points de ventes et grands comptes.
Travail en toute autonomie "Home Office" sur des secteurs de taille importante.

*[JMerchandising: Contrdle des assortiments (facing et référencement) et représentativité produit suivant la part de
marché. Mise en place d'opérations promotionnelles avec animation (Gestion des animations en terme de planning
et de reporting).

&#61553;1Informatique, OEnologie, Running

&#61553;1Maitrise du Pack Office (Word, Excel, PowerPoint)
&#61553; IMaitrise du logiciels EBP Gestion Commerciale, Utilisation et gestion de I'outil Google (Agenda...)

Permis

Permis B

Centres d'intéréts

Membre du comité directeur d'un Club Associatif Sportif de Bourg
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