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Réf : 1609121010

Ingénieur commercial

Ma recherche

Je recherche un CDI, sur toute la région Bretagne, Pays de la Loire, Normandie avec une rémunération  plus de
3000 euros, dans les Services commerciaux, le Bâtiment second oeuvre, l'Industrie.

Formations

1996 : Bac +4 à escem - groupe excelia sur Orleans (45)
Ecole supérieure de commerce et de management 

Expériences professionnelles

2021 - 2024 :
CRÉATION D'UNE ENTREPRISE MULTISERVICES chez Scop Penn Ar Bat sur Crozon
• Courtage en travaux GNTCI Paris
• Maçonnerie Paysagère
• Pose cuisine - salle de bain (certification)
• Electricité
• Multi-services
Parcours de création / Auto-apprentissage / immersion
Dans le cadre d'une création d'entreprise "Tous travaux", parcours en immersion pour acquérir des
compétences
techniques essentielles : gestion de chantier, maçonnerie, électricité, plomberie, rénovation.
Missions sur toute la Bretagne
Biffage Energie : Siège social Espacil 3000m' - Cyber défense Armée 3500m' - Rénovations sur le marché
particuliers

2014 - 2015 :
DIRECTEUR DE REGIONS chez Astron Suède
• Vente de Clos couverts / Bâtiment industriel en charpente métallique
• Développement d'un réseau de maîtres d'oeuvre franchisés
• Secteur vide sur 33 départements remonté en 9 mois

2011 - 2013 :
RESPONSABLE AGENCE chez Rabot Dutilleul Lille
• Contractant général
• Conception et réalisation de bâtiments industriels clefs en main
• Objectifs commerciaux à 3 ans atteints sur 9 mois d'activité
• Développement des grands comptes (investisseurs, foncières, directeurs Immobilier France

2011 :
PROJET FERME "ALGUES MARINES" chez Grand Ouest
Parcours de création
Rencontres avec IFREMER, le CEVA, ALGOLESKO (Beig Meil), la filiale de transformation des produits de la



mer bretonne (agroalimentaire), le centre de formation BTSA Aquaculture (Vendée), des entreprises de
production et de transformation d'algues), les fermes conchylicoles...
• La filière aquacole française produit à 98% de la protéine animale (moules, huîtres, coquillages).
• Seule la Vendée produit la spiruline en petit volume.
• Etude du business model et de l'investissement d'une ferme aquacole
• Étude des agréments préfectoraux d'exploitation
• Limites rencontrées sur le projet ; investisseurs frileux car manque de rentabilité après deux ans d'exploitation -
Action éco-citoyenne des associations environnementales - Méfiance sur les espèces exotiques invasives déjà
introduites - Accès aux concessions en concurrence avec la pêche.

2007 - 2010 :
PROJET HOUSE-BOAT
Parcours de création
Étude du marché français des maisons flottantes habitables (référence : abc-arkenbow Hollande)
Développement d'un nouveau concept de logement appuyé sur la nécessité de rendre résilient l'habitat fluvial ou
en zone Inondable / Construction innovante et autonome sur des zones volontairement inondées dans un
objectif de renaturation et d'accessibilité au logement
• Construction techniquement maitrisable (filière bois, bâtiments, gestion des eaux grises, blanches et noires)
• Intérêt certain des élus contactés projet de club de voile surîlot à La Roche Bernard, projet de Capitainerie
flottante à Vannes, Restaurant flottant dans une ancienne carrière à St Herblain, lotissement flottant en zone
inondable à Redon.
• Rencontre avec des Business Angels de Nantes.
• Limite du projet ; projet soumis à Autorisation d'Occupation Temporaire et à la législation des Voies Navigables
de France ; Vide juridique entre habitat flottant et législation nautique (habitat vs bateau).

2004 - 2011 :
NEGOCIATEUR TERTIAIRE & ACTIVITÉ - RESPONSABLE AGENCE chez Immobilier Entreprise
• Commercialisation de bâtiments professionnels auprès des dirigeants
• Création d'une agence sur Rennes
• Formation du personnel et management (3 salariés)
• Développement des grands comptes, foncières, investisseurs
• Marketing

2000 - 2003 :
CADRE COMMERCIAL chez Owens Corning Liège
• Commercialisation de complexe isolant auprès des négoces professionnels (CHAUSSON, PINAULT BOIS.
GEDIMAT,...)
• Remonter les filières des plaquistes artisans et les fidéliser
• Formation du personnel négoce
• Stratégie des industriels européens (FIBRAVER, URSA, ISOVER, OWENS)
• Marché de volume
• Mise en place de la 1ere réglementation thermique suite aux accords de Kyoto (1996)

1997 - 2000 :
ATTACHE TECHNICO COMMERCIAL JUNIOR chez Weber Saint Gobaln
• Commercialisation de deux gammes de mortiers (carrelage et bâti) auprès des grandes surfaces de Bricolage
• Formation du personnel distributeur
• Gestion de deux secteurs ; Paris-Strasbourg & Toulouse-Nice
• Supports du groupe St Gobain (marketing, r&d) face à Lafarge et PRB.

1993 :
ÉTUDE D'UNE FILIÈRE MARAÎCHÈRES
Parcours de création
Filière maraichère : petits légumes pour la restauration (projet d'étude en École de Commerce)
• Analyse du marché



• Rencontre avec les industriels de la filière betteravière, et maraîchers locaux (Orléans)
• Rencontre du Chef de secteur Carrefour
• Limite : marche inexistant en 1993. Ce marché correspond aujourd'hui à 12% des ventes réalisées à Rungis.

Langues

Anglais (Oral : courant / Ecrit : avancé)

Atouts et compétences

• Prise de décision rapide
• Style d&#039;apprentissage expérimentation
• Analyser, Organiser, Soutenir
• Déterminé, Volontaire, grande curiosité
• Communicant
• Toujours proactif à la recherche d&#039;actions et de propositions
• Aborde les sujets de manière souple et gère facilement les imprévus
• Présente ses idées et laisse peu de place au doute pour son interlocuteur, on aime le suivre
• Doté d&#039;un leadership et d&#039;une volonté de progrès continu, moteur reconnu dans une équipe
• Besoin d&#039;une grande liberté d&#039;action

Permis

Permis A, Permis B, Permis BE

Centres d'intérêts

Environnement biologique marin
Voyage - culture générale 
Macro-économie
Energie quantique 
Documentaire historique 
Cinema : biopic 
Photographie 
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