Chargé d’affaires batiment TCE

94200 Ivry-sur-seine - 3 a5 ans d'expérience - Réf. 1706291513

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Toute la France

Mobilité : sur toute la france
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations

08/2021 — Bac +3 — Ecole privée du batiment, Olivet

Chargé d'Affaires Batiment TCE Etude de prix compléte, sous détails, suivi de matériaux/matériels/MO,
DTU, CCTP/CCAP, implantations avec chaises + station totale.

12/2018 — Bac +2 — Ecole privée du batiment, Metz

Technicien du batiment option dessin DAO + planche, détails techniques, élaboration d'un projet complet.
12/2010 — Lycée Saint-Exupéry

Baccalauréat STT et Baccalauréat professionnel

Expériences professionnelles

09/2023 - 04/2024 — Conducteur de travaux CVC

Gestion technique : visites techniques, métrés, faisabilité projets + préparation des opérations en besoins et
moyens. Gestion chantier : piloter chantiers, controle des étapes de réalisation + réunions chantier,
coordination intervenants, gestion co(ts et administratif, relations avec fournisseurs et clients. Respect des
normes : garantir la sécurité et respect environnemental avec la qualité des réalisations + reporting et suivi
client.

01/2022 - 01/2023 — Project Manager junior

Projet immobilier de 25 lots de maisons + résidence 3 appartements. Métrés + préparation des bordereaux +
consultations entreprises + appels d'offres + budget. Analyse et contrble plans : architecte + BES + autres
(toiture, ELEC/HVAC). Coordination des lots : suivi chantier (planning, avancement, budget, réunion, compte
rendu...).

03/2021 - 06/2021 — Ingénieur travaux

Métrés (second ceuvre). Suivi chantier (contrdle des plans, matériels, avancement, planning...).

01/2019 - 12/2020 — Dessinateur-projeteur

Plans coffrages-ferraillages en 2D avec logiciel STRAKON, AUTOCAD + modélisation 3D.

01/2014 - 09/2017 — Technicien/dessinateur

Contrble structure avec RADAR/FERROSCAN (béton + aciers). Dessins 2D (AUTOCAD) — lecture + mise en
plan des contréles. Piloter le chantier avec le client LOUVRE HOTEL (6 mois).

01/2011 - 01/2014 — Conseiller

Conseil et orienter les clients dans leur choix de véhicule et du financement suivant besoins. Prospection et
relations avec les concessions. Suivi dossier et suivi régulier avec clients. Négociation achats / ventes /
reprises.

Langues

Anglais (moyen), Espagnol (courant), Arabe (maternelle), Francais (maternelle)
Atouts

Ingénierie Pédagogique, Pédagogie, Qualité, Management, Recrutement, Management de projet, Conseil
RH, Aisance relationnelle, Sens de l'initiative, Autonomie, Leadership

Permis



Permis B

Loisirs
Voyages, Lecture, Membre associatif, Football (club), Sport de combat (freefight)

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



