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Commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, en Rhone Alpes, dans les Services Commerciaux.

Formations

2013-.Comptabilité analytique,Marketing,Management.
2011- Diplédme de Délégué Pharmaceutique Bac+2.
Biologie, anatomie, Physiopathologie.

Expériences professionnelles

2015 a ce jour

Movimar. --------- > Chargé de développement itinérant,secteur 26-07-42-43-15-48. Cuisine équipée, dressing,
salle de bain.

2012-2014

Groupe Welcoop . --------- >Délégué Pharmaceutique itinérant secteur 26-38-07-42-43. Laboratoires : Marque

Verte ,Cristers ,Pharmalab

2010-2012
Arthur bonnet Lyon . -------- ?Vendeur-Concepteur, magasin, phoning, foires et salons. Cuisine équipée, dressing,
salle de bain

2010
Systema France . --------- >Vendeur, en foires, salons, phoning. Ventes de solution de chauffage et de production
d'électricité

2008-2010
Groupe Eco-Tech. --------- >Vendeur ,en foire,salon,phoning. Ventes de solution de chauffage et de production
d'électricité,en foires et salons

2005-2006

Vogica --------- >Vendeur-Concepteur en magasin,en foire,salon,phoning. Cuisine équipée, dressing, salle de
bain.

Atouts et compétences

* Analyse du secteur ,de la concurrence ,veille sur I'évolution du marché.

* Qualification du fichier commercial.

* Prospection des entreprises cibles (physique/téléphonique).

* Préparation du plan d'action commercial,prise de RDV,gestion de la tournée.

* Application du processus de prise de contact ,analyse des besoins ,découverte.
* Mise en avant des produits/services aupres des prospects (élevator pitch ect...).
« Elaboration des propositions commerciales,négociations,remise

de l'offre,signature du contrat .

» Animation du portefeuille client ,fidélisation de la clientéle existante .



* Assurer le suivi des nouveaux clients .
» Formation du personnel aux nouveaux produits. (Expert)

Centres d'intéréts

- Pratique de sport trés réguliere (Football, footing)
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