
Chef d’équipe, Formateur, Chargé d’affaire
Né(e) en 1970  ·  69720 St Laurent De Mure  ·  Plus de 10 ans d'expérience  ·  Réf. 1802260758

Objectif
Mettre à profit et développer d’avantage  mes compétences commerciales, d’encadrements, animation et de 
formations, et de technique, dans un milieu à fort environnement technologique, en intégrant une société 
leader sur son marché et en travaillant en relation avec des industries de pointe.
Doté d’une adaptabilité à toute épreuve, patient, autonome,  organisé et méthodique,je suis à même 
d’assurer les différentes missions requises, j’ai la maitrise  des processus de vente en B to B et B to C.

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Toute la France
Mobilité : sur toute la france
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
12/2021
Capacité de transport marchandises (-3,5t)
12/1997 — Bac +2
Diplôme FORMA PRO Commerce
12/1990 — Bac
Baccalauréat Technique de gestion (G2)
12/1988
CAP /BEP Administration comptabilité commerce

Expériences professionnelles
01/2009 - 12/2009 — Chef d’équipe, Formateur, testeur évaluateur en levage logistique
Chargé d’affaire, formation, animation, et évaluation des connaissances et du savoir-faire, CACES.
11/2003 - 12/2008 — Chargé d’affaire itinérant
Gérer les relations, prospecter, promouvoir, planifier et vendre des actions de formations en inter et en intra. 
Testeur CACES.
10/1997 - 10/2003 — Attaché commercial itinérant b to b
Vente et location longue et courte durée de matériels de manutentions, chariots élévateurs, nacelles.
10/1996 - 09/1997 — Agent commercial
Société Gabonaise de laiterie.
11/1995 - 09/1996 — Technico-commercial itinérant b to b
Vente à dominance technique de lecteurs de cartes à puce et services connectés.
04/1992 - 10/1995 — Gérant d’un bar restaurant pub
Création, vente du fond fin 1995.
05/1991 - 10/1995 — Technico-commercial devis et supervision de remise en état
Vente de véhicules d’occasions.
10/1986 - 05/1991 — Vendeur et Responsable du rayon mini électroménager

Atouts
Compétences commerciales, Encadrement, Animation de formations, Technique, Vente B to B et B to C, 
Adaptabilité, Autonomie, Organisation, Méthodique

Permis



Permis A

Loisirs
Achat, vente, négoce, conception, réalisation, rénovation de pièces et de véhicules de collection., 
Conception planification et mise en œuvre de l’aménagement et construction d’habitation.

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


