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Commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Auvergne, dans les Services Commerciaux.

Formations

2011 : Bac +2
BAC + 2 MANAGER D'UN UNIVERS MARCHAND
Développement de la dynamique commerciale (Merchandising, gestion des stocks)
Gestion des résultats économiques (prévisions, tableau de bord, plans d'action)
Manager l'équipe d'un univers marchand

1993 : Bac Pro
BAC PRO ADMINISTRATION COMMERCIALE ET COMPTABLE

Expériences professionnelles

2016 à ce jour :
VRP Division Bois B to B (Menuisier, Charpentier, Ebeniste, Cuisiniste) chez Wurth France (leader Mondial
Matériels De Montage Et De Fixations)

2012 - 2015 :
Responsable du dépôt de Montpellier chez Ets Canard (fabrique De Cercueils) Leader National
Démarchage clients Pompes funèbres B to B (+ 40% en 2 ans)

2011 - 2012 :
MANAGER COMMERCIAL SIG chez Circuit Gms (filiale Bouygues Télécom) sur Languedoc Roussillon

2007 - 2011 :
Vendeur Produits et Services Téléphonie Mobile chez Carrefour Nice Lingostiere sur Nice
1er de la région PACA en ventes d'Assurances Téléphonie Mobile Au mois de décembre 2009

2001 - 2007 :
Vendeur Produits et Services Multimédia chez Carrefour Riom sur Auvergne

Logiciels

Office

Atouts et compétences

ANIMATION D'EQUIPE, MANAGEMENT, DEVELOPPEMENT DE LA DYNAMIQUE COMMERCIALE, PLANS
D'ACTIONS MARKETING ET COMMERCIALE, CONTRoLE ET SUIVI D'ACTIVITÉ, REPORTING, PROSPECTION
COMMERCIALE (TÉLÉPHONIQUE, PHYSIQUE), GESTION DE LA RELATION CLIENT, TECHNIQUES DE



VENTE, TECHNIQUES DE MERCHANDISING, GESTION DES COMMANDES, GESTION DES STOCKS,
GESTION DES RESULTATS ÉCONOMIQUES, UTILISATION D'OUTILS BUREAUTIQUES (TRAITEMENT DE
TEXTE, TABLEUR), PROCÉDURES DE RECOUVREMENT DE CRÉANCES, LIVRAISON, INVENTAIRE
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