
Ingénieur Commercial
93300 Aubervilliers  ·  Plus de 10 ans d'expérience  ·  Réf. 2005211337

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Toute la France
Mobilité : sur toute la france
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
01/2010 — Bac +5 — Ecole Supérieure de Commerce et Technologique
Titre d'Ingénieur d'Affaires Spécialité Marketing Industriel
Bac +3 — Université René Descartes
Licence Sciences Et Techniques Des Activités Physiques et Sportives

Expériences professionnelles
11/2019 - 12/2019 — Responsable d'Agence
Définition et mise en place des actions de prospection clients et prospection foncière, formation, 
accompagnement et management de l'équipe commerciale, recrutement de nouveaux collaborateurs, 
montage des dossiers de vente.
05/2014 - 11/2018 — Manager Commercial Terrain
Recrutement, formation et accompagnement des commerciaux, mise en place du projet S.W.O.T, gestion et 
développement de portefeuille client, prospection One to One, B to C et B to B.
07/2012 - 01/2014 — Ingénieur Commercial
Prospection terrain B to B, création et développement d'un portefeuille client, conception et 
commercialisation des offres commerciales, suivi du cycle de projet.
01/2008 - 12/2008 — Animateur commercial
Mise en place des opérations commerciales, formation et encadrement de nouveaux animateurs.
02/2006 - 03/2009 — Chef de secteur
Négociation avec les enseignes de la grande distribution, référencement des produits dans les linéaires, 
reporting régulier à partir d'un CRM.

Langues
Anglais (courant), Espagnol (courant), Bambara (maternelle)

Atouts
Informatique, Prévisions budgétaires, Gestion des imprévus, Résistance au stress, Organisation, 
Leadership, Stratégies commerciales entre entreprises

Loisirs
Projets associatifs : Responsable de la section jeunesse au sein de l’association Bencounda. Chantiers 
internationaux au Mali, Sénégal, et Tunisie (Irrigation d'eau, Activités pédagogiques, Construction de foyers).

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


