David T. - Né en 1970
93160 Noisy Le Grand
19 ans d'expérience
Réf : 2012220703

Métreur tce second oeoeuvre

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans le Batiment Second Oeuvre.

Formations

1992 : Formation a CEFORAL (ESCI de I'Ain) sur Bourg-en-bresse
Formation au titre de responsable en gestion industrielle

1991 : Bac +2 a Lycée Technique Frangois Mansart sur St Maur
BTS FIM (Fabrication Industrielle du Mobilier) option production et gestion industrielle

1989 : Dipléme a Lycée Technique Mendeés France sur Villiers-le-bel
BT Ameublement option ébénisterie

1987 : CAP a Lycée Technique Vauban sur Courbevoie
CAP ébéniste

Expériences professionnelles

2013 - 2014 :
Préparation & Concours de la Fonction Publique chez Agences Intérim

2010 - 2012 :
Responsable Commercial - clientéle particuliere chez Les As De La Renov (conception D'aménagements
Intérieurs & Miroirs Sur Mesure) sur Paris

2009 - 2010 :
Métreur second oeuvre (Intérim) - service Moyen-Orient chez Oger International (ingénierie De La Construction
sur Clichy

2008 - 2008 :
Technico-commercial - clientele particuliere (CA ~ 600 KE) chez Vasseur Fenétres (vente & Pose De
Menuiseries Extérieures; Pvc, Bois, Alu) sur Nanterre

1995 - 2008 :

Technicien Bureau d'Etudes/Technico-Commercial sédentaire chez Baie Bleue Filiale Du Groupe Fpee
(fabricant De Menuiseries Pvc & Alu) sur Cambrai

Gestion du portefeuille clients professionnels (CA ~ 2 000 KE / ~ 100 clients)

Langues

Anglais (Oral : courant / Ecrit : avancé)

Logiciels




Pack Office, AutoCAD

Atouts et compétences

Technique

- Etude, Conception et Elaboration de projets

- Lecture de plans TCE, Métrés et Chiffrage

- Etablissement &amp; Lancement des commandes

- Rédaction de CCTP &amp; Tableaux de bord

- Métrés &amp; Poses de menuiseries &amp; agencements
Commercial

- Accueil &amp; Conseil de la clientéle en agence

- Assistance technique et commerciale

- Rendez-vous en clientéle particuliére

Gestion

- Gestion et Planification des commandes &amp; livraisons
- Recherche et encadrement de la sous-traitance

- Pilotage de chantiers chez le particulier

- Traitement et Suivi de la facturation aux SAV
Management

- Encadrement d’'une équipe commerciale et de poseurs

- Formation de la clientéle professionnelle

* technique : sur nouveaux produits

* informatique : sur logiciels de chiffrage

Permis

Permis B

Centres d'intéréts

Sports courants : Marche Active / Vélo urbain / Roller (Loisir &amp; Compétition)
Loisirs : Cuisine &amp; Gastronomie originale (brunch et dessert) / Jardinage (spécialité potagére)
Nouvelles technologies (écologie, de I'habitat, diverses) / Brocante (vendeur et chineur)
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