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Responsable commercial

Objectifs

&gt; Développer mes capacités d’adaptation et ma curiosité

&gt; D’accroitre mon godt du challenge en partant vers I'inconnue
&gt; Perfectionner mon organisation et mon anticipation

&gt; D’approfondir mon épanouissement personnellement

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans les Services commerciaux.

Formations

2011 : Bac +2
BTS Professions immobiliéres |
Techniques de prospection, de vente et négociation, droit, économie

2009 : Bac Pro

BAC Professionnel Technicien d'usinage|

Etude d'un processus de fabrication, contréle qualité des équipements, réalisation des tests produits, résolution
de problémes techniques

Expériences professionnelles

05/2014 - 01/2019 :

Responsable de secteur CHR Tle-de-France chez Societe Allumetiere Francaise

> Gestion d'un portefeuille de 180 clients

> Prospection physique et téléphonique aupres d'un portefeuille de 380 prospects

> Fidélisation des nouveaux clients et des clients existants

> Développement des lignes de produits consommées

> Négociation d'offres tarifaires et decontrats

> Analyse et reporting des indicateurs de résultats

BILAN 2018 : 510.00 € d'objectif CA - 15.000 € de croissance réalisé 20 nouveaux client acquis en 2018
BILAN 2017 : 480.000 € d'objectif CA - 10.000 € de croissance réalisé 25 nouveaux clients acquis en 2017

09/2009 - 04/2014 :

Négociateur immobilier chez Agence De La Gare
> Prospection pour trouver de nouveaux clients
> Conseil de la clientele

> Signature et rédaction de contrats de vente

> Veille concurrentielle

> Négociation des offres d'achats

Langues




Francais (Oral : courant / Ecrit : expérimenté)

Atouts et compétences

&gt; Gestion d'un portefeuille clients

&gt; Prospection physique et téléphonique auprés d'un portefeuille de prospects
&gt; Fidélisation des nouveaux clients et des clients existants

&gt; Développement des lignes de produits consommées

&gt; Négociation d'offres tarifaires et de contrats

&gt; Analyse et reporting des indicateurs de résultats

Permis

Permis B
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