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Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Toute la France
Mobilité : sur toute la france
Rémunération : a étudier
Secteur : Administration et juridique

Formations
2004 — Bac +2 — Université d'Avignon
Diplôme universitaire de comptabilité et gestion
1986 — Bac +2 — lycée Gaston Fébus Orthez
BTS commerce

Expériences professionnelles
2013 - 2013 — Chef de projets
Pôle Distribution, groupe coopératif dans le secteur                       CDD 4 mois™l’agroalimentaire et le 
bricolage dans le Sud-Ouest, 5 000 salariés
•™Définition de gammes produites à implanter, largeur et profondeur 
•”�udit de fonctionnement et de gestion
•”6ö÷&F–æ�F–öâ�FW2�F–f`érents interlocuteurs (40 points de vente)
2005 - 2013 — Directeur Général
•”7.–�F–öâ�FR�ÂvVçG&W� ise, suivi de la construction du bâtiment, négociation avec les fournisseurs, 
implantation des gammes
••&V7 utement et management de 12 personnes  
•”Ö—6R�Vâ�öWWg&R�FR�Æ���öÆ—F—�VR�6öÖÖW&6–�ÆR�WB�FW2��Æ�ç2�6öÖÖW&6–�W‚�N–f–æ—2���"�É&Vç6V–væR�~–î— ant une 
remise de fin d’année supérieure de 20 % au réseau
••7V—f’�FR�É&�Þ–Æ–÷ ation de la performance et de sa rentabilité, augmentation de la marge commerciale de 3 
% et réduction du stock de 15 % sur les 7 années 
••&W7�V7B�FW2�ö ligations juridiques, fiscales, sociales et environnementales de la société 
•”ÖVÖ'&R�FR�F–f`érentes commissions à la centrale Mr Bricolage 
•”÷�F–Ö—6�F–öâ�FR�Æ��Æöv—7F—�VP, carte fidélité, clients mystères, opérations ™—�&öÖ÷F–öææVÆÆW0, cellule 
informatique et du suivi de gestion
1997 - 2005 — Directeur des ventes région grand sud
•”W`olution de son activité de 10 ME en 1997 jusqu’à 45 KE en 2005
•”–çFW&`ace et développement des centrales régionales, et indépendants
•”vW7F–öâ�FR�#��ÔR�FR�4�Â�Ö�æ�vVÖVçB�FR�B�6öÖÖW&6–�W‚�WB�ÖW&6†�æF—6WW'0
1990 - 1990 — Chef de magasin
••�&öpression annuelle de 10 % de l'activité commerciale, management de 14 personnes
1990 - 1990 — Chef de secteur
••�&öpression annuelle de 25 % de l'activité commerciale
•”Ö�æ�vVÖVçB�FR�3���W'6öææW0
1990 - 1997 — DIRECTEUR DE MAGASIN
••�&öpression annuelle de 15 % de l'activité commerciale
•”Ö�æ�vVÖVçB�FR��R��W'6öææW0

Langues
Français (courant)

Compétences



DIRECTEUR GENERAL commerciale et de gestion de centre de profits
-–vW7F–öâ�BwVæR�F—&V7F–öâ�FW2�`entes et d'une flotte de cadres commerciaux itinérants
-–�æ–Ö�F–öâÂ�N•veloppement, prospection, négociation centrales régionales
-–vW7F–öâ�BwVâ�6VçG&R�FR��&öf—B�§W7�Rv�R�&–Æ�âÂ�7W&`ace de 2 000 à 8500 m2
-–Ö—6R�Vâ�öWWg&R�FR�Æ���öÆ—F—�VR�6öÖÖW&6–�ÆR�
-—7V—f’�FR�Âv�Þ–Æ–÷ ation commerciale et de sa rentabilité financière
-–�FW�FR�GR�&Væ6†Ö� king

Permis
Permis B

Loisirs
pratique du footing et des arts martiaux

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


