Commercial

08000 Charleville-Mézieres - 0 a 1 an d'expérience - Réf. 2108040903

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Grand-Est

Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Services commerciaux

Formations

2005 — Bac +2 — IUT de Reims-Chalons

DUT (bac+2) technique de commercialisation (génie de la distribution industrielle)
2003 — Bac — lycée Chanzy

BAC Actions et Communication Commerciales

Expériences professionnelles

10/2012 - & ce jour — Responsable adjoint

Développement de I'activité commerciale du magasin

- Animation et management (11 personnes)

- Gestion des normes de sécurité et d'hygiéne du magasin

2012 - 2012 — Gérant de magasin de cigarette électronique

Gestion administrative et commerciale du magasin

10/2011 - 09/2012 — Responsable de magasin

- Accueil, conseil, vente

- Management de 2 vendeurs

- Réalisation des objectifs (CA, Taux de transformation, coefficient de vente)
- Responsable de l'organisation du magasin (planning, management...)
05/2010 - 07/2010 — Formation responsable de magasin

Management d'une équipe de 3 a 4 personnes

- Gestion administrative du magasin

2009 - 2010 — Vendeur

- Accueil, conseil (particuliers)

- Développement de I'espace confort (son, tuning, portage)

- Marchandising (Réception des livraisons et mise en rayon des produits)
02/2006 - 07/2008 — Vendeur

- Animation et développement de I'activité du magasin

- Accuell, conseil et vente (particuliers)

- Réalisation des obijectifs (CA, Taux de transformation, coefficient de vente)
- Management (gestion et formation des stagiaires)

- Marchandising

Langues
Allemand (bilingue)

Compétences

Réalisation des objectifs (CA, Taux de transformation, coefficient de vente)
- Responsable de I'organisation du magasin (planning, management...)
- Gestion administrative, Marchandising

Permis



Permis B

Loisirs

Les NTIC, le sport, I'automobile/Vice trésorier et trésorier d’association étudiante (2004-2005)

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



