Cédric C. - Né en 1994
94160 Saint- Mandé

8 ans d'expérience
Réf : 2308171127

Commercial sédentaire

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans les Services commerciaux.

Formations

2020 : Bac +2 a IFOCOP
Chargé de développement commercial - Diplome RNCP niveau 5 (BAC +2)

2013 : Bac +2 a OPUS FORMATION
Formation vente/sécurité - Dipldome HACCP - Sécurité incendie - Habilitation électrique - Organisation

stratégique

2012 : Bac +2 a Lycée Théodore Monod sur Noisy-le-sec
Baccalauréat professionnel vente

Expériences professionnelles

2020 acejour:

Commercial chez Dkv France

Prospection - Traitement de lead - Key-user software - Animation en salon - Création de partenariat - Formateur
CRM - Opération marketing - Mise en place de plans de formations

2019 - 2020 :

Vendeur chez Fragonard

Vente et encaissement d'articles de luxe - Organisation de journées presse - Mise en place marketing de
nouvelles collections

2017 - 2019 :

Manager chez L'antichambre

Animations commerciales - Management d'une équipe de Game Master - Gestion des plannings et la répartition
des taches - Création d'événements - Organisation de Team building

2016 - 2017 :

Employé commercial chez Feu Vert

Vente d'équipement automobile - Devis de prestation mécanique - Importation de produits indépendants a la
filiale & hauteur de 20% de la boutique - Echanges B2B avec les grossistes de piéces autos

2014 - 2016 :

Employé commercial chez Cigusto

Vente de matériel de E-cigarette - Gestion boutique et stock - Gestion du chiffre d'affaire - Fidélisation -
Technique de vente - Encaissement



Langues

Japonais (Oral : notions / Ecrit : débutant)

Logiciels

Pack Office, Sales Force, Sap

Atouts et compétences

Commerce

Opération marketing

Benchmarking

Analyse de données

Etude de marché

Fidélisation et suivi client

Techniques de vente et de négociation

Vente

Mise en place d’opérations commerciales
Animation de vente

Commande et réception d’articles

Gestion informatique et logistique
Déploiement et promotion de produit
Gestion du chiffre d’affaire et des objectifs

Management et événementiel
Management d’équipe
Organisation d’événements
Team-building

Etude terrain théorique et pratique

Permis

Permis B
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