Responsable developpement

14610 Anisy - Plus de 10 ans d'expérience - Réf. 2406141425

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Toute la France

Mobilité : sur toute la france
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations

12/2012 — Bac +3 — IAE

Licence en gestion d’entreprise
12/1987

Baccalauréat gestion commerciale

Expériences professionnelles

01/2022 - 12/2024 — Responsable développement Home

Restructuration de I'espace magasin, référencement de nouveaux fournisseurs, mise en place d'un systéeme
de visualisation 3D et d’équipe de pose, suivi de chantier. Recrutement d’équipe de pose. Développement
du chiffre d’affaires de 230%.

01/2017 - 12/2021 — Responsable du service rénovation

Référencement d’'artisans, organisation des chantiers. Rénovation compléte, vente salle de bain, Dressing,
Living et cuisine, chiffrage et mise en place travaux, suivi de chantier jusqu’a la réception. 500 K€ de c.a. de
2017 & 2019, 650 k€ en 2020.

01/2015 - 12/2016 — Gérant

Création de I'entreprise, création d’'une gamme de cuisine en Pologne, vente en ligne et directe au particulier
de cuisines aménagées.

01/1998 - 12/2015 — Responsable Qualité

Mise en place et direction du service qualité en collaboration avec la holding. Développement de la culture
gualité au sein de l'entreprise. Etablissement de plans de contrble des ventes, suivi de I'évolutions du taux
de s.a.v. Conduite d'audits qualité au sein des magasins.

01/1997 - 12/1998 — Directeur régional Normandie
Reconstruction des agences, recrutement de I'encadrement, formation, animation + 70 % sur 18 mois.
01/1991 - 12/1997 — Directeur des ventes région Normandie

Suivi des comptes d’exploitation de 7 magasins, pilotage administratif, technique et commercial. + 25 % en 4
ans.

01/1990 - 12/1991 — Vendeur en porte a porte
Vente directe au particulier de produit d’isolation, fenétres.
01/1989 - 12/1990 — Directeur d'agence, Animateur des ventes

Gestion et développement commercial de I'agence. Recrutement, formation et accompagnement des
animateurs de vente.

Atouts

Ingénierie Pédagogique, Pédagogie, Qualité, Management, Recrutement, Management de projet, Conseil
RH, Aisance relationnelle, Sens de l'initiative, Autonomie, Leadership, Maitrise de suite office, Logiciels de
CRM

Logiciels
Pack Office, Crm



Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



