
Commerciale
31100 Toulouse  ·  1 à 3 ans d'expérience  ·  Réf. 2501141247

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Occitanie
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
08/2023 — Bac +5 — IEA Paris
Mastère en Management option Commerce
07/2020 — Bac +3 — IEA Abidjan
07/2016 — Bac — Groupe scolaire newton Abidjan
Baccalauréat Série Scientifique

Expériences professionnelles
11/2020 - 04/2021
Commerciale
        De novembre 2020 à avril 2021
        Réseau Digital et technologie ( logiciels informatiques et équipement ) .
        -Accueillir et conseiller la clientèle
        -Analyse des besoins clients
        -Fidéliser la clientèle
        - Prospection téléphonique et mailing
        -Gestion du portefeuille client
06/2018 - 10/2019
COMMERCIALE
        De juin 2018 à octobre 2019 Max team ( agroalimentaire ) .
        -Coordonner les opérations du service de la vente (cycle court)
        - Gestion des fournisseurs et veille au réapprovisionnement
        - Gestion des commandes clients : Saisie et suivi des commandes.
         - Facturation

Langues
Anglais (courant), Français (courant)

Compétences
agroalimentaire, Analyse des besoins clients, Achat, commerce international, Facturation, Fidéliser la 
clientèle, Gestion du portefeuille client, Supply chain, Gestion de la relation client, Gestion des fournisseurs, 
Maitrise des incoterms, Gestion des stocks, Marketing, Réseaux sociaux, Négociation, Logistique, 
Prospection téléphonique, satisfaction client, Gestion des commandes clients, suivi des commandes, vente, 
conseiller la clientèle, Economie

Atouts
capacité d'adaptation, Bon relationnel, Créativité, travail en equipe, Leadership, Rigoureuse, Autonome, 
Coordonner, Sens des responsabilités, Illustrator, Photoshop, sage, Excel, Outlook, power point, logiciels 
informatiques

Permis



Permis B

Loisirs
Badminton, Pratique en club

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


