Commercial / Business Developer

75000 Paris - 0 a 1 an d'expérience - Réf. 2501290057

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : lle de France

Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations

06/2024 — Bac +2 — IUT de Nanterre

BUT en Techniques de commercialisation

Bac

BAC STMG (Sciences et Technologies de Management et de la Gestion option Marketing) Mention bien

Expériences professionnelles

07/2024 - 12/2024 — Chef projet junior

Elaboration de stratégies pour les tests clients mystéres afin d'améliorer
I'expérience client.
Analyse approfondie des résultats des tests pour identifier les forces et
les faiblesses des processus et des services.
Utilisation de méthodologies qualitatives et quantitatives pour obtenir
des insights précieux sur le marché et les comportements des
consommateurs.

12/2023 - 12/2023

Définition et optimisation stratégique du terrain de prospection
Veille concurrentielle et technologique pour anticiper les tendances du
marché
Négociation et présentation persuasive des services proposés
Qualification approfondie et évaluation des profils IT
Elaboration d'offres commerciales personnalisées en fonction des besoins des
clients

08/2023 - 12/2023

Présentation détaillée des offres et services énergétiques aux clients
Négociation et signature de contrats d'énergie
Gestion proactive d'un portefeuille client, assurant la satisfaction et la
fidélisation
Elaboration de rapports quotidiens pour les managers a l'aide
d'un logiciel de reporting spécialisé

11/2022 - 12/2022 — Vendeur

Accueillir et conseiller les clients
Mise en ligne du stock
Réaliser les objectifs quantitatifs et quantitatifs mensuels
Animer le lieu de Vente
Développer votre clientéle.

Langues

Anglais (commerciale), Espagnol (commerciale), Francais (courant)

Compétences

CONSULTING, Adobe Certification, achat, clients mystéres, comptables, Elaboration d'offres commerciales,
développement de business, expérience client, signature de contrats, gestion de projets, Suivi des



indicateurs de performance, aspects juridiques, Marketing, Négociation, tableaux de bord, Service Client,
stratégie marketing, suivi des résultats, tendances du marché, Veille concurrentielle, Sales, Vente, conseiller
les clients, Ecoute active

Atouts

Adaptabilité, Curiosité, Esprit d'équipe, proactive, Adobe, Confluence, E-business, Google Analytics, Excel,
OneNote, PowerPoint, Word, Pack Office, Trello

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



