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Réf : 250210180649

Conseiller commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Grand-Est, dans le Batiment.

Formations

01/2024 : Bac +2 a Isifa plus-value

BTS M.C.O Participer a la tenue, a I'animation du concessionnaire et de contribuer aux résultats linéaires du
point de vente en fonction des objectifs fixés par sa hiérarchie. Assurer la vente de produits et de services
associés nécessitant I'apport de conseils et de démonstrations auprés d'une clientéle de particuliers ou parfois
de professionnels. Personnaliser la relation et accompagner le client engagé dans un parcours d'achat avec
I'objectif d'optimiser I'expérience client vis-a-vis de I'enseigne.

01/2020 : Bac
Bac Economique et sociale L'objectif du Bac ES est d'approfondir une culture économique.

Expériences professionnelles

10/2022 - 08/2024 :

Conseiller Commercial Automobile chez Suzuki sur Paris

* Accueil des clients, identification de leurs besoins et recommandation de solutions
adaptées.

* Présentation des caractéristiques des véhicules, des options de financement et des
plans de leasing.

* Négociation des conditions de vente et conclusion de transactions réussies.

* Atteint et dépasse systématiquement les objectifs de vente grace a une approche
centrée sur le client et a des techniques de vente adaptées.

Langues

Anglais (Oral : commerciale / Ecrit : intermédiaire), Frangais (Oral : bilingue / Ecrit : avancé), Portugais (Oral :
courant / Ecrit : intermédiaire)

Atouts et compétences

Accueil des clients, achat, clientéle de particuliers, point de vente, expérience client, relations clients, leasing,
linéaires, Négociation des conditions, négociation, objectifs de vente, vente, techniques de vente, Maitrise des
techniques de vente, Assurer la vente

Permis

Permis B

Centres d'intéréts

Jeux Vidéo
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