Né le 27/06/1998

75000 Paris

5 a 10 ans d'expérience
Réf : 250210180651

Acheteur produits

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans le Batiment.

Formations

06/2024 : Formation Import - export
Formation Import - export

06/2022 : Bac +5
Master Programme Grande Ecole - Apprentissage

06/2019 : Bac +3 a Université de Cergy - Pontoise sur Cergy
Licence Professionnelle Commerce International

06/2018 : Bac +2 a Université de Cergy - Pontoise sur Cergy
Dipldme Universitaire de Technologie; Département Techniques de Commercialisation

06/2016 : Bac a Lycée La Salle Saint Rosaire sur Sarcelles
Baccalauréat Economique et Social

Expériences professionnelles

08/2022 a ce jour:

Acheteur Produits Frais Supeco chez Carrefour sur Massy

* Gérer l'assortiment frais et surgelé Supeco

* Pilotage du pricing et des marges pour les PLS

* Négociation des budgets promotionnels, sélections des produits
mis en avant, négociation des opérations promo prospectus et
analyses des performances

* Sourcing de nouveaux produits, négociation des prix et conditions
d'achats, référencement, et suivi des contrats

* Elaboration de dossiers d'accompagnements pour la mise en place
des concepts en magasin

08/2021 - 08/2022 :

Manager Marketing / Acheteur Négociateur chez Carrefour sur Massy
* Analyses du marché et construction de I'assortiment

* Négociation Marques Nationales produits du monde

* Coordination du Groupe de Travail des Produits du monde

09/2020 - 02/2021 :

Négociateur Promotion Marques Nationales chez Carrefour sur Massy
*Construction du plan promotionnel

*Négociation des offres promotionnelles



*Selection des produits prospectus

03/2020 - 07/2020 :
Trade Development Intern chez Business France Uk, Londres, Royaume-uni sur Londres

03/2019 - 07/2019 :
Sales and Marketing Intern chez Speak Up London , Londres, Royaume-uni sur Londres

Langues

Anglais (Oral : courant / Ecrit : intermédiaire), Espagnol (Oral : courant / Ecrit : intermédiaire), Frangais (Oral :
courant / Ecrit : intermédiaire), Wolof (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté)

Atouts et compétences

promo, achats, conditions d'achats, budgets, Import - export, Commerce International, magasins, magasin,
Techniques de Commercialisation, prospectus, suivi des contrats, analyses des performances, Elaboration de
dossiers, entrepots, Marketing, négociation des prix, Négociation des offres, Produits Frais, Sourcing, pricing,
disponibilité des produits, Analyses du marché

Permis

Permis B

Centres d'intéréts

Vaincre La Mucoviscidose, Musique, Piano, Voyages
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