
Key Account Manager
75000 Paris  ·  5 à 10 ans d'expérience  ·  Réf. 250210185522

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Ile de France
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
12/2021
Formation commerciale - Maîtriser la vente aux grands comptes
12/2002 — Bac +5 — Institut Supérieur de Gestion de Paris (ISG)
Master II en Management des affaires internationales Marketing / Ventes
12/2000 — Bac +3
Maitrise mention droit des affaires

Expériences professionnelles
01/2023 - à ce jour — Key Account Manager
Suivi de la relation partenariale avec les comptes clés, résolution de problématiques diverses. Détermination 
des actions marketing en lien avec l’équipe en interne, suivi de la performance. Analyse et identification des 
opportunités de développement, prospection de partenaires.
01/2020 - 12/2022 — Key Account Manager
Gestion de la relation partenariale avec l’actionnaire principal, rédaction de réponses à appels d’offres. 
Participation aux ateliers transversaux dans le cadre de la gestion de projet avec l’équipe marketing. Actions 
de prospection, animation, formation et coordination des équipes en interne et en externe.
01/2014 - 12/2019 — Consultante conformité et contrôle interne
Définition d’une offre de service, définition et mise en œuvre de plans d’actions, pilotage d’activité. 
Proposition de recommandations personnalisées, gestion des risques et de la relation client.
01/2003 - 12/2013 — Juriste droit des affaires et contentieux
Définition de stratégies en liaison avec les partenaires et négociation avec les clients professionnels.

Langues
Anglais (maternelle), Espagnol (courant)

Atouts
Prospection, Développement commercial, Suivi commercial, Conformité et contrôle interne, Veille juridique 
et stratégique, Gestion de projet, Rédaction d'appels d'offres, Animation et formation d'équipes

Loisirs
Théâtre, Jazz vocal, Course à pied

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


