
Conseiller de vente
84000 Avignon  ·  1 à 3 ans d'expérience  ·  Réf. 2502200313

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : PACA
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
06/2024 — Bac +3 — PPA
Bachelor 3e année Business International
06/2023 — Bac +3 — PPA
Bachelor 3e année Management Commercial
06/2022 — Bac +2 — Aix-Marseille Université
DUT Gestion des Entreprises et des Administrations option Gestion Comptable et Financière
12/2020 — Bac — Lycée Saint Eloi
Bac scientifique (spécialité ISN)

Expériences professionnelles
10/2024 - 02/2025 — Conseiller de vente
Accueil clients avec professionnalisme et bienveillance, identification des besoins et proposition de solutions 
adaptées. Vente d'offres commerciales, produits et services, avec objectif de performance individuelle et 
collective. Fidélisation clients et gestion de la boutique.
09/2023 - 04/2024 — Alternant Assistant Commercial
Intervenir dans la production de propositions techniques et financières, négociation avec les fournisseurs, 
rédaction des mémoires techniques, pilotage des interfaces internes et études de marché.
06/2023 - 09/2023 — Conseiller de vente
Accueillir, conseiller et vendre, collaborer à l'atteinte des objectifs du magasin, réceptionner et ranger les 
livraisons.
09/2022 - 02/2023 — Alternant Assistant Administration des Ventes
Réalisation et présentation en réunion de tableaux Excel des indicateurs de mesure de la performance 
commerciale, gestion des boîtes mails génériques et des différents portails clients.
01/2022 - 03/2022 — Stagiaire au sein d'un service comptable
Création, exploitation et évolution d'une base de données, création d'outils de pilotage sous Excel, saisie 
comptable, établissement de factures, rapprochement bancaire.

Langues
Anglais (courant)

Atouts
Microsoft Office, Sage, SAP, CRM, Rigueur, Dynamisme, Esprit d'équipe, Sociabilité, Minutie

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


