
Responsable Commerciale
Né(e) en 1987  ·  68200 Mulhouse  ·  Plus de 10 ans d'expérience  ·  Réf. 2502212244

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Grand-Est
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
12/2013 — Axio Formation
Négociateur Technico-commercial Elaboration et mise en œuvre de la stratégie de prospection, négociation 
de solution technique et commerciale.
12/2008 — Wall Street English
Formation Anglais
12/1999 — Bac
BTS Comptabilité Gestion

Expériences professionnelles
01/2016 - 12/2023 — Responsable Commerciale Terrain
Garantir le développement commercial, fidéliser le portefeuille clients, mise en œuvre de la stratégie et de la 
politique commerciale, développement du portefeuille et prospection, pilotage des activités commerciales.
01/2013 - 12/2016 — Technico-commercial
Amélioration du service à la clientèle, développement des actions commerciales, suivi de la vente de 
produits et solutions industrielles, prospection de nouveaux marchés.
01/2010 - 12/2013 — Assistante commerciale
Intervention dans la mise en œuvre des processus de la vente des produits, assistance aux clients, mise à 
jour des registres liés aux ventes.
01/2008 - 12/2010 — Acheteur
Gestion des dossiers fournisseurs et approvisionnement, relance suivie de fabrication, gestion des non-
conformités.
01/2001 - 12/2008 — Assistante Gestion du service Administratif des achats
Gestion de la comptabilité fournisseurs, rapprochement papier en liasse, gestion des litiges sur commandes 
et factures fournisseurs.

Langues
Anglais (courant)

Atouts
Développement stratégique commerciale, Connaissance sur le marché et la concurrence, Fidélisation du 
portefeuille clients, Suivi commercial et administratif, Aisance commerciale, Rigueur commerciale, Mise en 
œuvre de la stratégie commerciale, Pilotage des activités commerciales, Gestion des litiges, Maitrise des 
outils informatiques

Loisirs
Surf, VTT, Moto balade

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


