Né le 01/09/1995
75015 Paris

3 a 5 ans d'expérience
Réf : 2503140645

Business développeur manager

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans le Batiment.

Formations

12/2022 : Bac +5 a Ecole de Management Léonard de Vinci - EMLV
MSc International Business Management

12/2020 : Bac +3 a Arts, Sciences and Technology University
Licence En Administration Des Affaires - Comptabilité

12/2017 : Bac +3 a Notre Dame University
Licence En Administration Des Affaires - Advertising & Marketing

Expériences professionnelles

01/2024 a ce jour :

Business Développeur Manager chez Evolution France sur Paris (75)

Commercialiser et vendre directement les produits aupres des clients et des entreprises potentielles. Prospecter
des clients via des salons professionnels, des campagnes sur les réseaux sociaux et des recommandations de
clients. Recruter des commerciaux par le biais de salons professionnels, la cooptation et des réseaux sociaux.
Former les nouveaux membres de I'équipe et suivre leurs performances pour optimiser les résultats. Améliorer
les relations avec les clients grace a des programmes, un service client de qualité et une gestion efficace des
plaintes. Motiver mon équipe en mettant en place des programmes et des incitations qui stimulent leur
performance.

01/2022 - 01/2024 :

Développeur Commercial International chez Cabinet De Conseil International Leyton sur Paris

Prospecter de nouvelles entreprises en France et aux Etats-Unis dans le but de développer le portefeuille
clients. Prospecter avec cold calling, LinkedIn, Sales Navigator, ZoomInfo, e-mail marketing, recommandations
de clients. Qualifier et expliquer clairement nos prestations de services aux directeurs généraux et présidents
d'entreprises. Prendre des rendez-vous, négocier des contrats, finaliser les accords et obtenir les signatures des
contrats. Assurer la satisfaction client et encourager le parrainage de ses connexions pour développer le
portefeuille. Assurer le suivi commercial en utilisant des outils CRM tels que Salesforce, Salesloft, Outlook et
Teams. Développer le portefeuille en déployant de nouvelles stratégies pour pénétrer de nouveaux marchés
internationaux. Esprit d'équipe et adaptabilité dans des environnements multiculturels de I'Europe, Asie, Afrique
et Etats-Unis.

01/2018 - 01/2020 :

Comptable Junior Et Développeur Commercial Junior chez Yazbeck Audit Firm

Gérer les activités et transactions comptables des entreprises pour assurer le respect des principes comptables.
Organiser et tenir a jour les transactions financiéres de différents types d'activités d'entreprises (PME). Gérer le
suivi des factures avec les clients et les documents nécessaires pour la cléture et les déclarations fiscales.
Gérer la comptabilité des rémunérations (Payroll) pour suivre les salaires, les impdts et les avantages sociaux.



Gérer le suivi des factures clients et fournisseurs en utilisant un systéme logiciel de comptabilité. Gérer les
appels téléphoniques et les courriels pour assurer le suivi et la satisfaction des clients, comptes-rendus détaillés.
Travailler sur la partie développement étude de marchés, vente de services complémentaires (Upselling / Cross
selling).

Langues

Anglais (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté), Frangais (Oral : notions / Ecrit : débutant), Arabe (Oral : maternelle /
Ecrit : expérimenté), Espagnol (Oral : notions / Ecrit : débutant)
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