
Responsable Commerciale Grands Comptes
44200 Nantes  ·  5 à 10 ans d'expérience  ·  Réf. 2503241450

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Pays de la Loire
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
12/2021
Formation en Management Support à l'Action Managériale : Accompagnement dans la gestion des 
ressources humaines et développement des compétences managériales.

Expériences professionnelles
09/2024 - à ce jour — Responsable Commerciale Grands Comptes
Commercialisation d’un catalogue de plus de 500 références de produits bio alimentaires. Gestion d'un 
portefeuille de clients grands comptes : jardineries, chaînes gourmet, magasins de décoration, réseaux bio. 
Prospection et acquisition de nouveaux clients grands comptes en GMS, CHD, parapharmacie et réseaux 
bio.
05/2023 - 09/2024 — Business Developer
Développement commercial pour le leader en France du marketing digital.
01/2021 - 12/2023 — Chasseur de têtes
Spécialisation dans le recrutement de cadres et managers pour les secteurs industriels et financiers.
01/2014 - 12/2017 — Responsable Vente Export de chevaux de sport
Gestion d'une clientèle mondiale. Poste basé à Simonfà (Hongrie) et Zmeyovo (Bulgarie).

Langues
Français (maternelle), Anglais (courant), Autre (moyen)

Atouts
Gestion de projets, Leadership, Gestion des ressources humaines, Formation de commerciaux, Vente à 
l'international, Prospection, Négociation grands comptes, Développement du chiffre d’affaires, Stratégie 
commerciale, Analyse des données, Reporting dans CRM, Utilisation du pack office, Discipline, Gestion du 
stress, Gestion de la performance, Stratégie digitale

Loisirs
Passion pour le commerce, Relations humaines, Développement commercial

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


