
Technico-Commercial
76230 Isneauville  ·  1 à 3 ans d'expérience  ·  Réf. 2504121332

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Normandie
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
12/2015 — Bac +2 — ICF CFA Elbeuf
BTS Technico-Commercial
12/2012 — Bac — Sacré Cœur Rouen
Baccalauréat Scientifique

Expériences professionnelles
01/2024 - à ce jour — Attaché Technico-Commercial
Gestion et développement d'un portefeuille clients professionnels, découverte des besoins clients, conseiller 
la clientèle sur les différents produits, prospection, reporting auprès d'un logiciel SAP, mener un entretien 
commercial.
01/2022 - 01/2024 — Attaché Technico-Commercial
Gestion et développement d'un portefeuille clients professionnels, découverte des besoins clients, conseiller 
la clientèle sur les différents produits, prospection, suivi des objectifs annuels, reporting auprès du 
commercial terrain, effectuer des devis et des commandes.
01/2018 - 01/2022 — Technico-Commercial Agence
Gestion et développement d'un portefeuille clients professionnels, découverte des besoins clients, conseiller 
la clientèle sur les différents produits, prospection, suivi des objectifs annuels, reporting auprès d'un logiciel 
SAP.
01/2017 - 01/2018 — Chargé de recrutement en alternance
Rechercher les candidats pour les différents clients, mener un entretien commercial et de recrutement.

Atouts
Dynamisme, Détermination, Curiosité, Force de proposition, Suivi des objectifs, Travail en équipe, Goût du 
challenge, Vente

Loisirs
Football, Squash, Padel, Cinéma, Livres, Musique

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


