Né le 05/03/1977

67203 Oberschaeffolsheim
Plus de 10 ans d'expérience
Réf : 250608111705

Business developer digital et communication numérique

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Grand-Est, dans le Batiment.

Formations

| : Bac +2
IOBSP / IAS (nvx BAC+2)

Expériences professionnelles

01/2023 - 12/2023 :

Business developer digital et communication numérique

Conseil en développement, analyse digital et webmarketing des entreprises, validation et négociation des colts
des prestataires externes, mise en place, gestion et suivi du CRM des agences de marketing digital, conseiller
de vente en stratégie numérique, formateur en stratégie de marketing digital BtoC et BtoB.

01/2018 - 12/2018 :

Courtier en prét immobilier / assurance et travaux chez Sarl

Conseil et accompagnement client, constitution du dossier pour un prét immobilier, présentation des dossiers
aux banques et organismes, mise en relation entre clients et professionnels du BTP, conseil en ameublement et
décoration d'intérieur.

01/2017 - 12/2018 :
Gérant chez Bbd Conseil & Logistique
Prestation de services logistiques auprés de TENNISPRO DISTRIBUTION.

01/2015 - 12/2017 :

Co-gérant de deux boutiques de tennis chez Tennispro Franchise

Conception, aménagement et mise en valeur de I'espace commercial de 300m2, gestion des stocks et du
réassort, relation fournisseurs pour la présentation des nouvelles collections, relation club partenaires.

01/2014 - 12/2015 :

Responsable commercial chez Prod'hyge

Formation clients a I'utilisation des produits d'hygiene, négociation des achats aupres des fournisseurs, vente en
BtoB de matériels et produits d'hygiéne.

01/2012 - 12/2014 :

Technico-commercial chez Toussaint Entreprise

Vente en BtoB de matériels et de produits d'entretien, formation a I'utilisation des produits d'hygiéne, validation
des commandes clients.



01/2009 - 12/2012 :

Technico-commercial et chargé mission qualité chez Evasol

Test technique de faisabilité, vente en BtoC de panneaux photovoltaiques, préparation du financement et prise
de rendez-vous technique, service apres-vente.

01/2007 - 12/2009 :

Responsable commercial chez Polycommunication

Formation aux techniques de vente, préparation du secteur de travail et management des équipes,
accompagnement aux techniques de ventes, vérification et validation des contrats.

01/2003 - 12/2007 :

Gérant EURL Netcom France chez Netcom France

Vente en BtoB et BtoC de matériel informatique avec solution internet, formation et accompagnement de la force
de vente sur le secteur, négociation des achats auprées des fournisseurs, suivi et validation des contrats,
installation et formation du matériel informatique auprés des clients.

Langues

Francais (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté), Allemand (Oral : notions / Ecrit : débutant), Anglais (Oral : notions /
Ecrit : débutant)

Centres d'intéréts

Tennis, Basket, Fitness, Danse, Musique
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