Ingénieur technico-commercial

Né(e) en 1980 - 54100 Nancy - Plus de 10 ans d'expérience - Réf. 250919220627

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Grand-Est

Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations

06/2006 — Bac +5 — Faculté des Sciences de Nancy

Master 2 Professionnel Mécanique, Energie et Procédés industriels
06/2003 — Bac +3 — Université Technologique du Danemark
Bachelor of Sciences (Erasmus)

06/2002 — ESSTIN

Préparation intégrée

06/1999 — Lycée Georges de la Tour

Baccalauréat Scientifique

Expériences professionnelles

09/2021 - a ce jour — Ingénieur commercial Grand-Est-Bourgogne Franche-Comté

Responsable de la prospection commerciale dans le secteur de la manutention, atteinte des objectifs
annuels, utilisation de CRM Salesforce.

02/2017 - 03/2021 — Ingénieur commercial Grand-Est-Bourgogne Franche-Comté

Analyse environnementale, prospection commerciale dans le secteur de l'instrumentation et de la mesure,
utilisation de CRM Teamleader.

09/2010 - 04/2016 — Technico-commercial Grand-Est-Bourgogne Franche-Comté

Augmentation du chiffre d'affaires de 20% par an, prospection commerciale, études et dimensionnement
d'installations via Autocad, utilisation de CRM Salesforce.

01/2007 - 08/2010 — Technico-commercial Grand-Est-Bourgogne Franche-Comté

Prospection commerciale auprés de distributeurs spécialisés et installateurs plombiers chauffagistes,
prescription en bureaux d'études.

03/2006 - 09/2006 — Ingénieur maintenance stagiaire
Etudes thermiques, optimisation et maintenance des installations énergétiques.

Langues

Anglais (courant), Espagnol (notions)

Atouts

Suivi et Développement commercial, Prescription commerciale, Ecoute et conseils techniques, Définir un
plan d’action commercial, Connaissance du tissu économique et industriel du Grand Est

Permis

Permis B

Loisirs

Badminton, Musculation, Jogging, Bricolage



Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



