Consultante en relation client et développement
commercial international

1245 Genéve - Réf. 260330105811

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Occitanie

Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations

12/2026 — ID Capacitacion Profesional

Formation en commerce International

12/2024 — Geneva School of Diplomacy

International Relations and Diplomacy (International Law)
01/2020 — Centro de formacién Surge

Développement commercial international

Expériences professionnelles

12/2023 - 11/2025 — International Client Relationship Manager & Business Development Consultant

Gestion et développement d’'un portefeuille de clients internationaux B2B; conduite d’échanges
commerciaux internationaux a distance; interface stratégique entre clients internationaux et équipes
internes; participation a la croissance de relations clients long terme; coordination de projets transverses
avec des équipes multiculturelles.

06/2023 - 11/2023 — Stagiaire Relations Internationales, et Responsable des communications
01/2019 - 01/2020 — International Client Account Manager & Consultant

Gestion et développement d’un portefeuille de clients internationaux professionnels; analyse des besoins et
qualification de projets; présentation de solutions adaptées aux attentes business des clients.

05/2018 - 01/2019 — Traductrice & Consultante clientéle internationale

Accompagnement de clients internationaux dans des projets immobiliers; conduite d’entretiens clients
multilingues et qualification des besoins; traduction et sécurisation de documents juridiques et commerciaux.

Langues
Anglais (maternelle), Francais (maternelle), Espagnol (maternelle), Arabe (bilingue), Italien (commerciale)

Atouts

Gestion de portefeuilles clients internationaux, Négociation & relation long terme, Coordination
d'interlocuteurs multiculturels, Supply Chain / Import/Export, Travail a distance et autonomie,
Communication interculturelle

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



