
Responsable Achats et Approvisionnements
Né(e) en 1991  ·  69210 Sourcieux-les-Mines  ·  Plus de 10 ans d'expérience  ·  Réf. 2605051000

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Auvergne-Rhône-Alpes
Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
07/2013
CQP Vente automobile Major de promotion – Mention très bien
07/2011 — Bac +2
BTS Négociation et relation client
07/2009 — Bac
BAC STI Mention bien

Expériences professionnelles
01/2021 - à ce jour — Responsable Achats et Approvisionnements
Pilotage d’un budget achats annuel de 3 à 4 /M€ (achats directs et indirects). Gestion et développement d’un 
panel de 300 fournisseurs (France & international). Négociation fournisseurs et mise en concurrence !’ 
amélioration et maintien de la marge nette de +2 /%. Gestion des approvisionnements et mise en place 
d’outils de pilotage des niveaux de stock. Rôle transversal entre les services internes (direction, commerce, 
logistique, comptable). Contribution à la politique tarifaire et à l’optimisation des marges.
01/2020 - 09/2020 — Responsable Achats et Commercial
Gestion des achats directs et indirects, stocks et approvisionnements. Négociation fournisseurs à 
l’international (Australie, France, Nouvelle �Zélande). Optimisation du rapport qualité/prix et des marges. 
Management commercial.
03/2019 - 12/2019 — Responsable de Secteur
Développement commercial B2B et animation d’un réseau de distributeurs. Mise en place d’actions 
marketing terrain. Gestion des litiges et garant de la satisfaction client. Organisation et animation de 
formations.
01/2016 - 03/2019 — Technico �commercial B to B
Gestion d’un portefeuille de 300+ clients professionnels. Négociations, prospections, coordination avec les 
équipes techniques. Chiffres clés /: objectif marge 2018 /: 117 /% / croissance CA 2017 /: +113,86 /%.
01/2012 - 12/2015 — Vendeur VN
Vente B to C et B to B. Gestion commerciale de 5 agents Citroën. Satisfaction clients /: 9,61/10. Distinctions /: 
Club des Performers et club Elite Citroën.

Langues
Français (maternelle), Anglais (courant)

Atouts
Négociation fournisseur, Sourcing et gestion panel fournisseurs, Achats directs et indirects, Gestion des 
stocks, Management commercial, ERP (Divalto, Sage…), Excel avancé, Outils IA

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


