Junior Business Developer

77500 Chelles - 1 a 3 ans d'expérience - Réf. 2608291110

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : lle de France

Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations

12/2025 — Bac +5 — ISC Paris — Campus Orléans
Master of Science Business Development

12/2023 — Bac +3 — ESGCI Paris

Master 1 Business Management

12/2021 — Bac +3 — Zhejiang Normal University
Bachelor of International Economics & Trade

Expériences professionnelles

01/2026 - 03/2026 — Co fondateur

Développement commercial B2B, prospection et négociation avec fournisseurs, acquisition de clients grands
comptes, gestion de la relation client, utilisation de CRM HubSpot, participation a salons professionnels,
gestion logistique internationale, génération de chiffre d’affaires mensuel moyen d’environ 7 /000 /€

(55 /000 /RMB).

04/2025 - 10/2025 — Assistant Commercial - CDD

Gestion et suivi administratif de +1000 dossiers étudiants, vérification et validation des documents
académiques, relance des étudiants, coordination avec les mentors, mise a jour et exploitation de données

sur Excel et Ymatch, prospection B2B (80 appels/semaine, 7 RDV qualifiés/semaine), qualification et suivi

de leads (Excel & Salesforce), organisation d’événements B2B (Job dating — +72 entreprises), veille et

analyse du marché de I'emploi, sourcing d'offres et matching profils/entreprises, gestion de la relation
partenaire, négociation commerciale (sourcing de +20 fournisseurs, acquisition de 10 grands comptes),
participation a des salons professionnels, gestion des expéditions et logistique internationale, élaboration et
déploiement de la stratégie de communication digitale, génération d’un chiffre d’affaires moyen de 7 /000 /€ par
mois.

02/2021 - 06/2022 — Assistant Commercial - Stagiaire

Gestion et suivi administratif de dossiers étudiants, vérification et contréle des documents académiques,
relance des étudiants, coordination avec les mentors pour I'organisation des jurys de soutenance, mise a
jour et exploitation de données sur Excel et Ymatch, prospection B2B, qualification et suivi de leads via CRM.

12/2019 - 06/2020 — Vendeur — Stagiaire

Gestion des commandes et de la relation client, gestion des retours, gestion des stocks et promotion des
produits automobiles.

Langues

Francais (maternelle), Anglais (courant), Mandarin (notions)

Atouts

Négociation & vente, Gestion de la relation client, Analyse de marché & veille concurrentielle, Prospection &
stratégie commerciale, Communication interculturelle, Gestion de comptes clés, CRM (HubSpot,
Salesforce), Excel / Ymatch

Permis



Permis B

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



