Saint Nazaire
3 a 5 ans d'expérience
Réf : 260928160414

Affréteur

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, dans toute la France, dans le Batiment.

Formations

10/2024 : Bac +5 a CNAM de Saint Nazaire
Master 2 Marketing Vente - Parcours Marketing Intégré

Bac +3 a IUT de Saint Nazaire
Licence Logistique et Transports Internationaux

Bac +2 a IUT de Saint[I1Nazaire
DUT Techniques de Commercialisation

Expériences professionnelles

12/2024 - a ce jour :

Chargé en développement chez Tolery sur Nantes

Prospection multicanale, identification/qualification/nurturing des leads B2B, analyse des besoins clients,
coordination avec le bureau d'études pour des solutions techniques, élaboration de propositions commerciales
et chiffrages, négociation et closing des opportunités, suivi du pipeline et relances commerciales, fidélisation du
portefeuille client, participation aux rendez(Ivous clients, contribution a la stratégie de développement
commercial, développement, structuration et optimisation du CRM HubSpot, mise en place de processus
commerciaux, création de supports commerciaux, participation a la stratégie d'acquisition et de positionnement
de la marque, analyse des performances commerciales et reporting, veille concurrentielle, analyse de marché,
ameélioration continue de I'expérience client.

09/2020 - 08/2022 :

Affréteur chez Seli - Montoir De Bretagne sur Montoir De Bretagne

Gestion des demandes de transport, planification et coordination des expéditions nationales et internationales,
sélection et négociation avec les transporteurs, suivi opérationnel des enlévements et livraisons, transmission et
gestion des instructions en temps réel, gestion des imprévus, optimisation des plans de transport, contrdle de la
conformité documentaire, suivi des indicateurs de performance transport, traitement des demandes clients,
élaboration de cotations, analyse des besoins logistiques, négociation tarifaire, suivi des dossiers clients, gestion
des réclamations, développement du portefeuille clients, identification d'opportunités commerciales, contribution
a la stratégie commerciale transport, gestion administrative des dossiers, suivi de la facturation, contrble des
marges, mise a jour des bases, reporting d'activité et analyse de performance.

Langues

Francais (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté), Anglais (Oral : courant / Ecrit : intermédiaire), Espagnol (Oral :
moyen / Ecrit : débutant)
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