59700 Marcqllen_baroeul
Plus de 10 ans d'expérience
Réf : 2610041221

Directeur général

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Hauts-de-France, dans le Batiment.

Formations

Bac +2
DUT Gestion des entreprises et des administrations

Bac +5
Master en Informatique

Expériences professionnelles

09/2021 - 06/2023 :

Directeur Général chez Groupe Industriel Belge

Professionnalisation de I'organisation et des processus, fusion de treize sociétés, audit complet, définition de
stratégies court/ moyen/ long terme, transformation des contrats VRP, création de deux nouveaux segments de
marché, conformité aux procédures du groupe, définition des KPI et reporting, mise en place d'une politique
commerciale et d'une équipe de direction, croissance du CA de 2,5 % avec taux de rétention des cadres de 100
%.

04/2017 - 08/2021 :

Directeur des Opérations chez Berner France

Mise en place d'un plan de marche (fédérer, motiver, croitre), refonte de I'organisation commerciale et
marketing, remotivation de I'équipe commerciale, création d'une équipe Grands comptes et services,
développement de services spécifiques, externalisation de la gestion des consommables, croissance du CA de
5 % la premiére année puis 14 % la seconde, EBT a 9 %.

09/2013 - 03/2017 :

Directeur Général chez Reynaers Aluminium

Définition et mise en oeuvre du plan stratégique a cing ans, développement du chiffre d'affaires sur tous les
segments, investissements pour soutenir la croissance, croissance de 3 % apres plusieurs années de
décroissance, qualité de service portée a 96 %, réduction du turnover de 25 % a 10 % grace a une nouvelle
politique RH.

01/2007 - 09/2013 :

Directeur Général chez Dorma Groupe

Redressement financier et développement de la division Projets, pérennisation de la distribution, plan
stratégique pour 145 M€ de CA et 12 % de profitabilité (objectif 2020), équilibre de la Division STA en 2 ans,
croissance du CA du pdle Sécurité/Controle d'acces de 40 %, croissance du CA New Equipement de 5 %.

01/2003 - 12/2006 :
Directeur Commercial chez Computer Associates



Augmentation du volume d'affaires grace a I'ouverture et la gestion de grands comptes internationaux, relations
avec les DSI et les comités de direction, négociation de contrats cadres pour I'Europe, définition de la stratégie
commerciale orientée client.

03/1999 - 01/2003 :

Directeur technique EMEA chez Computer Associates

Développement de I'offre commerciale Grands Systémes (Mainframes) et Business Intelligence pour I'Europe,
gestion des grands comptes internationaux, négociation de contrats cadres pour I'Europe, définition de la
stratégie commerciale cross(Iplatform/cross[]axes.

09/1996 - 03/1999 :
Pre1Sales Manager

11/1990 - 09/1996 :
Chef de projets / Analyste

Langues

Francais (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté), Anglais (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté)
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