Plus de 10 ans d'expérience
Réf : 2610041246

Technicollcommercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, dans toute la France, dans le Batiment.

Formations

12/2006 : a Lycée Aristide Briand
STS : Management des Unités Commerciales Stage a Décathlon Trignac en conseiller de vente sports collectifs
et running.

12/2004 : Bac a Lycée Beaumont
Baccalauréat STT Action et Communication Commerciale

Expériences professionnelles

01/2022 - a ce jour :

Technicollcommercial chez Chenais Energie sur Ancenis[Isaint[]géréon

Accueil des clients, présentation et vente de produits (chauffage bois, panneaux photovoltaiques, VMI), création
d'une expérience client positive, fidélisation, prospection terrain, négociation commerciale, élaboration et
déploiement de stratégies de vente, gestion des insatisfactions, conception d'un plan d'amélioration continue de
la performance de I'équipe, encaissement et gestion de caisses en H.C.P.

01/2020 - 12/2021 :

Chef de rayon chez Castorama sur Nantes

Responsable du secteur chauffage, électricité et plomberie, gestion du rayon, encaissement, animation d'une
équipe, suivi des ventes et du service client.

01/2011 - 12/2020 :

Conseiller clientéle chez Castorama sur Rennes

Accueil des clients, présentation et vente de produits d'aménagement de la maison, fidélisation, création d'une
expérience client positive, résolution rapide des problémes.

01/2007 - 12/2011 :

Conseiller clientéle chez Weldom sur SaintlInicolas(IdelIredon

Accueil des clients, présentation et vente de produits d'aménagement de la maison, fidélisation, création d'une
expérience client positive, résolution rapide des problémes.

01/2006 - 12/2007 :
Menuisier aluminium intérimaire chez Keroman Alu sur Saint(Inicolas/delIredon
Pose de menuiseries extérieures, pose d'isolation extérieure, pose de serureries.
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