
Responsable commercial Développement 
d'affaires Management commercial
Plus de 10 ans d'expérience  ·  Réf. 2610071133

Ma recherche
Contrat recherché : Tout contrat
Zone : Toute la France
Mobilité : sur toute la france
Rémunération : a étudier
Secteur : Batiment

Formations
12/2010 — Bac +2 — IUT de Lens
DUT Techniques de commercialisation
12/2007 — Bac — Lycée Louis Blaringhem �Béthune
BAC Sciences et Technologies de la Gestion

Expériences professionnelles
08/2026 - à ce jour — Technico Commercial
Développement et fidélisation d'un portefeuille de clients professionnels, prospection et développement de 
nouveaux comptes, analyse des besoins et conseil personnalisé, présentation et commercialisation des 
produits, élaboration des offres et suivi des devis, négociation et conclusion des ventes, suivi des 
commandes et de la satisfaction client.
01/2025 - 07/2026 — Responsable Commercial
Gestion et fidélisation d'un portefeuille clients, négociation commerciale et conclusion des ventes, vente 
BtoB et BtoC, pilotage et développement de l'activité commerciale, développement de réseaux et 
partenariats, définition et mise en œuvre de la stratégie commerciale, analyse des besoins et conseil client, 
prospection, négociation et conclusion de contrats d'affaires, développement de nouveaux marchés et 
identification d'opportunités, management et animation d'équipes commerciales, suivi de la performance, 
création et animation d'un réseau de partenaires, réponse aux appels d'offres, veille commerciale et analyse 
du marché, organisation et participation à des salons, reporting auprès de la direction.

Atouts
Développement du chiffre d'affaires, Suivi des fournisseurs, Coordination des interlocuteurs, Développement 
commercial, Prospection, Acquisition de nouveaux clients, Gestion et fidélisation d'un portefeuille clients, 
Négociation commerciale, Vente BtoB et BtoC, Pilotage de l'activité commerciale, Développement de 
réseaux et partenariats, Stratégie commerciale, Analyse des besoins, Management et animation d'équipes 
commerciales, Suivi de la performance, Création et animation d'un réseau de partenaires, Réponse aux 
appels d'offres, Veille commerciale et analyse du marché, Organisation et participation à des salons, 
Reporting auprès de la direction, Word, Excel, Outlook, PowerPoint, CODIAL (logiciel de gestion)

Loisirs
Organisation des tournées de livraison, Adaptation des méthodes d'enseignement, Gestion des 
fournisseurs, Suivi individualisé et accompagnement, Football, Musculation

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande 
sur pmebtp.com.


