TECHNICO COMMERCIAL

78180 Montigny-le-Bretonneux - 5 a 10 ans d'expérience - Réf. 701101416

Ma recherche

Contrat recherché : Tout contrat
Zone : lle de France

Mobilité : sur toute la région
Rémunération : a étudier
Secteur : Services Commerciaux

Formations

1997
bts production végétale bta aménagements paysager

Expériences professionnelles

Préparateur / Préparatrice de commandes

juin 99 fév. 00 préparateur de commandee evolution de préparateur réceptionniste, vendeur comptoir
outillages/acier

Commercial / Commerciale sédentaire

descours et cabaud bonneuil sur marne 94 et bue 78oct. 01 dec. 03 technico commercial itinérante
développement et suivi d'un portefeuille client de 1 500 000 €.+ gestion du secteur avec 3 commerciaux
sédentaires spécialisés.

Attaché commercial / Attachée commerciale en matériaux industriels auprés des entreprises

métal industry thiais 94janu. 04 mars 05 responsable technico commercials conseil, mise en fabrication et
suivi des commandes clients. gestion du service commercial.» animé l'interaction entre les services
commerciaux /production /livraison.

Chargé / Chargée de recrutement

adecco batiment champigny sur marne 94jan 06 dec. 06 responsable recrutemente recrutement des
candidats suite sourcing.e délégation des intérimaires chez les sociétés utilisatrices.s gestion administrative
et suivi des contrats.projet de création d'entreprise rendu caduc suite un probléme de financement mars déc.

Langues
Francais (maternelle)

Compétences

Développer et maintenir mes connaissances sur les produits et les produits concurrentsAnticiper les besoins
de la clientele potentielleOrganiser mon temps de travail et mes déplacements en fonction d'objectifs
commerciauxEtre a I'écoute des besoins évolutifs des clientsNégocier avec des interlocuteurs techniques de
haut niveau.Présenter clairement des arguments persuasifs.

Permis
B

Loisirs

Randonnée, natation, vélo

Fiche anonyme — l'identité et les coordonnées du candidat sont communiquées aux recruteurs qui en font la demande
sur pmebtp.com.



