Né en 1966

35470 Bain De Bretagne
Plus de 10 ans d'expérience
Réf : 806160919

Directeur commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Bretagne, dans les Services Commerciaux.

Formations

1986 :
bts action commerciale (le mans 72) + formation pnl (approche du développement personnel) techniques de
vente pss3

Expériences professionnelles

/-acejour:

Chef / Cheffe de publicité online

depuis p2id (redon 35) société d'édition publicitaire (journaux gratuits, annuaires, guides). grestructuration de
I'entreprise sur le plan humain et organisationnel, ggestion globale de I'entreprise (commerciale, administrative,
financiére), sencadrement des commerciaux (accompagnement terrain, vente), gencadrement des infographes
(suivi de I'élaboration des annuaires et guides), gcréation de 5 guides professionnels, résultat croissance
annuelle du chiffre d'affaires de 15 20%. groupe hersant media (comareg) presse gratuite d'annonces (paru
vendu). consultant interne (de ) gaccompagnement cession des journaux gratuits.

/-acejour:

Négociateur / Négociatrice de sites télécoms en téléphonie mobile

-ingenieur commercial grands comptes de bouygues telecom entreprises (nantes 44) opérateur téléphonie
mobile. secteur bretagne, pays de loire gnégociation auprés des comptes nationaux et des entités régionales de
plus de 500 personnes, gmise en place d'accords cadres, gdéveloppement, suivi et fidélisation des comptes,
ggestion des appels d'offres.

/-acejour:

Vendeur / Vendeuse en bureau de tabac

-attache commercial de seita distribution (nantes 44) distribution de tabac. secteur ille et vilaine, cotes d'armor et
morbihan ginformatisation des débits de tabac vente de terminaux points de ventes et formation, gmodernisation
du réseau vente d'un concept espace tabac et conseil en agencement, gformation des nouveaux débitants.

/-acejour:

Vendeur / Vendeuse en chocolaterie

d' societe foursquare (gonesse 95) filiale du groupe mars incorporated distributeurs automatiques de boissons et
confiseries. secteur yvelines et essonne gprospection auprés des sociétés de plus de 10 personnes,
gnégociation auprés des directeurs d'achats et des comités d'entreprises, gsuivi et fidélisation clients, gmise en
place et développement de la gestion totale des distributeurs de boissons par le référencement de
gestionnaires, @négociation d'installations de distributeurs de confiseries mars dans le secteur de I'education
nationale.



/-acejour:

Réceptionnaire magasinage

-chef de rayon de geant casino (chartres 28) hypermarché (rayon textile homme et sport). gencadrement d'une
eéquipe de 6 vendeurs, gresponsable des achats, ggestion totale du rayon.

Langues

Francais (Oral : maternelle / Ecrit : expérimenté), Anglais (Oral : courant / Ecrit ; intermédiaire)

Atouts et compétences

Word, Excel, PowerPoint, Internet.

Centres d'intéréts

Gastronomie, sport.


http://www.tcpdf.org

