
Né le 11/10/1982
92500 Rueil Malmaison
3 à 5 ans d'expérience
Réf : 902220437

Conducteur de travaux / chef de prjet

Ma recherche

Je recherche un CDI,  en Ile de France, dans le Bâtiment.

Formations

bts technico commercial

Expériences professionnelles

2009
Janvier 2008 : AES International - Gestion de projets de construction - Shanghai, Chine Project Manager •
Supervision et management concernant le bon déroulement du chantier • Interface entre le client, le général
contracteur et les sous traitant • Gestion des réunions, plannings, rapports et tableaux • Suivi des réclamations
de paiement et modifications des plans • RDV commerciaux et prospection de nouveaux partenaires et clients

2006
Mars 2006 - Septembre 2007 : Création S.A.R.L. M.A.G. - Entreprise de BTP T.C.E. - Nanterre Gérant de la
société • Prospection terrain et téléphonique d'une clientèle ciblée (Architectes, assureurs, S.C.I.) • Prise en
charge de chantiers tous corps d'état • Gestion des équipes de sous-traitants au sein des chantiers en cours •
Elaboration de tous les documents commerciaux tels que devis, bons de commande, factures • Prise en charge
des rendez-vous commerciaux et de suivis • Vente des mes parts sociales à mon partenaire lors de mon départ
Chine

2005
Avril 2005 - Mars 2006 : DESK - Distributeur de produits de comptage monétique - Suresnes Responsable
Commercial • Apprentissage technique de vente en cycle court • Formation et gestion des commerciaux entrants
• Prospection et RDV ciblée grands comptes et commerçants • Elaboration de mailings postaux ciblés sur le
commerce de proximité • Mise en place de challenges au sein de l'équipe commerciale • Fin de contrat pour
création MAG

2004
Septembre 2004 - Mars 2005 : Action Habitat - Société Civile Immobilière - Rueil-Malmaison Négociateur
Immobilier • Mise en place d'un système de vente • Réalisation de l'interface entre les acheteurs et vendeurs, de
l'analyse de leurs besoins à la visite des biens • Participation au démarrage commercial d'une nouvelle agence
au sein du groupe • Prospection active et suivi du marché des biens immobiliers destinés à la vente • RDV
auprès des vendeurs potentiels afin de remplir les mandats de vente • Fin de mission concernant la mise en
place du système

Langues

- ANGLAIS operationnel, CHINOIS notion en amélioration  parlé: scolaire / écrit: notions

Permis

B



Centres d'intérêts

- Sport, Littérature contempraine, Cinéma asiatique
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