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La mission de Val d'Yvette Multiservice est d'assurer des services de Propreté et des
travaux du Bâtiment pour des sociétés gestionnaires d'habitat collectif, des copropriétés,
des collectivités locales, des entreprises et des particuliers.

Basé en Ile de France, nous offrons nos services en Essonne (91), Paris (75), Hauts de
Seine Sud (92) et en Yvelines Est (78).

Fort d'un effectif d'environ 50 professionnels, notre ambition et notre engagement est de
construire une relation à long terme fondée sur la confiance de nos clients.

Dans le cadre de notre développement, nous recherchons un(e) :

COMMERCIAL H/F

Commercial H/F

Votre Mission :

Vous êtes responsable du portefeuille client, de sa constitution à son développement.

Vous êtes en charge de la prospection, de la prise de rendez-vous avec les clients
(prospects et existants) et de la négociation auprès des entreprises et particuliers.

Vous aurez notamment à faire des démonstrations commerciales à des prospects ou
des entreprises souhaitant se doter de nos services.

Votre Profil :

De formation commerciale ou autodidacte confirmé, vous disposez d'une première
expérience sur le terrain.

En plus de vos compétences commerciales, vous avez une bonne maîtrise des métiers
du bâtiment et des services aux entreprises.

Vous avez un bon relationnel, une bonne présentation et un très bon sens de la
communication.

Plus que le diplôme, nos attentes sont axées sur votre tempérament commercial et votre
ténacité.

Vous êtes titulaire du permis B.

Vous devez absolument avoir moins de 26 ans et êtes à la recherche d'un emploi ou
avoir plus de 45 ans et doit être inscrit à pôle emploi.

Conditions d'emploi :

Contrat aidé par la région IDF " Emploi tremplin"
Poste basé en Ile-de-France

  
  Référence
12030515403

Date de publication
05/03/12

Entreprise
Val D'yvette Multiservice

Région
Ile-de-france

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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