
Responsable Régional(e) des Ventes H/F IDF et Nord de la France
  Ile-de-france  

  

Haladjian est devenue en presque 50 ans, l'un des leaders de la distribution de pièces
détachées et d'équipements de matériels TP en s'appuyant sur des marques comme
Caterpillar, Komatsu, Berco et bien d'autres, ... et sur les compétences de ses
collaborateurs.

Dans le cadre de son développement, Haladjian recrute un(e) :

Responsable Régional(e) des Ventes H/F IDF et Nord de la France

Votre mission :

Vos principales responsabilités s'articulent autour du développement commercial de
l'entreprise dans le respect de vos objectifs de chiffre d'affaires et de marge.

1- Commercial

- vous assurez le développement commercial de votre secteur
- vous mettez en place des Accords cadres et veillez à leur bonne application
- vous identifiez vos cibles de prospection en fonction de leur taille et potentiel
- vous mettez en place des opérations commerciales et les animez

2- Management de l'équipe commerciale

- vous encadrez une équipe d'Attachés Commerciaux
- vous êtes le garant de la bonne utilisation des outils informatiques par votre équipe
- vous suivez l'atteinte de leurs objectifs et mettez en place des actions correctives si
nécessaire
- Vous favorisez un climat de motivation, de sérénité et de solidarité au sein de votre
équipe.

3- Pilotage d'activité

- Vous pilotez votre activité et communiquer régulièrement les résultats commerciaux et
la politique commerciale à l'ensemble de vos équipes et assurez un reporting régulier
auprès de votre Direction.
- Vous veillez à l'application des procédures.
- Vous vous assurez du niveau de compétence de chaque collaborateur pour la réussite
de leur mission.

Votre Profil :

Vous disposez idéalement d'une formation Bac + 4/5 de type Ecole de Commerce ou
bien dans un domaine technique.

Vous bénéficiez d'au moins 10 années d'expérience dans l'environnement des TP.

Vous faites preuve d'une grande autonomie, curiosité, d'une forte écoute, d'un excellent
relationnel et de fortes aptitudes à la négociation.

Conditions d'emploi :

Vous êtes dans l'idéal domicilié en région parisienne.

  
  Référence
14101010420

Date de publication
10/10/14

Entreprise
Haladjian

Région
Ile-de-france

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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Envoyez votre candidature par mail
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