
Technico-Commercial Bâtiment & BTP Itinérant H/F
  Ile-de-france  

  

Société française fondée en 2003, le Groupe LT est organisé en deux grands pôles
régionaux:

- LT Ile-de-France est spécialisée dans la location de machines compactes avec ou sans
chauffeur, d'outillage électropneumatique, la vente, la location et la pose de signalisation
horizontale.
- LT Aquitaine est spécialisée dans la location de machines de travaux publics et engins
de chantier au-dessus de 10 T et de poids lourds loués avec chauffeur.

BATTUD Distribution est spécialiste de la distribution de matériels et outillages Air
comprimé pour Bâtiment, Travaux Publics et Industrie. Nous distribuons toutes les
marques Leader.

Nous recherchons pour l'Ile de France, un(e) :

Technico-Commercial Bâtiment & BTP Itinérant H/F

Votre mission :

Rattaché(e) au Directeur Commercial, vous animez un réseau de Clients professionnels
(sociétés du bâtiment & du BTP, loueurs, artisans) et suivez la politique commerciale et
marketing de l'entreprise avec comme objectif le développement du chiffre d'affaires et la
fidélisation de vos Clients.

A ce titre, vous :

- Assurez les Offres et Ventes des produits de l'entreprise et de nos services.
- Offrir une gamme de service SAV sur un grand nombre de produits BTP.
- Formez et informez les Clients sur les produits et nos évolutions de gammes.
- Assurez la satisfaction Client par la résolution d'éventuels litiges.
- Menez des actions de démarchage (société, dépôt, chantier).
- Assurez une remontée régulière d'informations sur les évolutions du marché.

Réel défricheur, vous souhaitez relever le challenge de participer au développement de
notre groupe sur votre secteur géographique.

Votre Profil :

Issu(e) d'une formation technique ou commerciale Bac +2, vous justifiez impérativement
d'une première expérience dans le commerce auprès des professionnels du bâtiment.

Autonome et doté(e) d'un bon relationnel, vous créez des relations sur le long terme en
apportant un réel support technique auprès de vos clients.

Titulaire du permis de conduire.

Nous vous proposons :

- D'intégrer une société innovante et de participer à un challenge intéressant,
- Un parcours d'intégration et une formation à nos produits et méthodes.

Conditions d'emploi :

  
  Référence
15021112580

Date de publication
11/02/15

Entreprise
Battud Distribution

Région
Ile-de-france

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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- Contrat CDI
- Rémunération de 1800 à 2500 euros/mois (commissions CA).
- Véhicule de fonction + téléphone portable fournis.
- Poste basé en Ile de France, déplacements fréquents.

Merci de nous fournir votre CV + votre lettre de motivation à l'attention de :
Le Directeur Général, Didier ROBIN.
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