
INGENIEUR COMMERCIAL (h/f)
  Auvergne-rhone-alpes  

  

Concrétisez
ce que vous portez en vous. Réalisez qu'il est possible de faire avancer les
choses. Et même les transformer radicalement. Chez Siemens, nous sommes
447.000 à partager chaque jour ce sentiment. Cet esprit d'innovation est
partout, et plus de 20.000 projets vous attendent, ici ou dans les 190 pays où
nous sommes présents. Les télécommunications, Internet et l'informatique,
l'industrie, les transports, le médical, les composants, l'éclairage, l'énergie...
Quel que soit votre domaine, mettons en commun notre vision de demain.
Missions : 

Spécialistes de la détection incendie, de l'extinction automatique, de la détection
d'intrusion, du contrôle d'accès et de la vidéosurveillance, nous n'avons qu'une priorité
assurer à nos clients une protection optimale.

Rattaché(e) au Directeur d'agence (basé à Grenoble), vous êtes responsable de la
fidélisation d'un portefeuille de plus de 200 clients (budget, solutions techniques...) dans
les domaines de la détection incendie, de l'extinction automatique, de la détection
d'intrusion, du contrôle d'accès et de la vidéo surveillance. Grâce à votre présence
auprès des différents interlocuteurs décideurs et des prescripteurs (bureau d'étude ou de
contrôle, pompiers...), vous développez le montage des affaires et perpétuez la
satisfaction de nos clients. 

Profil : 

30/35 ans, de formation technique supérieure (bac+2 ou ingénieur, vous justifiez d'une
expérience commerciale confirmée en environnement technique (si possible dans
l'ingénierie du bâtiment ou les courants faibles).rigoureux et
autonome, attentif à l'optimisation de la marge, on vous reconnaît une réelle crédibilité
technico-commerciale en interne comme sur le terrain. Vous souhaitez aujourd'hui
développer des relations de long terme avec vos clients en vous appuyant sur le savoir-
faire d'un leader.

Pour postuler à cette offre : cliquez ici
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  Référence
18094250
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Entreprise
Siemens

Région
Auvergne-rhone-alpes

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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