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Missions :

Spécialistes de la détection incendie, de l'extinction automatique,
de la détection d'intrusion, du contrôle d'accès et de
la vidéosurveillance, nous n'avons qu'une priorité assurer à
nos clients une protection optimale.

Au sein de la division de Siemens
Building Technologies (1er fournisseur mondial d'automatismes pour le chauffage,
ventilation et la climatisation) vous prospectez, développez et fidélisez
une clientèle d'utilisateurs finaux par la vente de systèmes et
de services, directement ou par le biais des prescripteurs et des installateurs.
Vous analysez le potentiel du marché, de vos clients et de la concurrence
et agissez auprès des décideurs. Vous gérez votre activité
dans l'objectif de l'atteinte de vos résultats.

Profil :

Formation :

Niveau ou diplôme :

BTS - DUT thermique ou

BTS CIRA
Connaissances souhaitées :

Milieu professionnel du bâtiment

Logiciel : Excel
Aptitudes :

Négociation et vente

Sens du service clients

Autonomie, disponibilité

Esprit d'équipe et d&#146;organisation
Conditions :

CDI

LILLE (59)
Pour
postuler cliquez ici

  
  Référence
18444040

Date de publication
29/03/04

Entreprise
Siemens

Région
Nord-pas-de-calais

Ville

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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