
Consultant senior / manager transaction H/F
Aix-en-provence, Paca  

  

Notre client intervient aux côtés de tous les acteurs du marché de l'immobilier
d'entreprise : promoteurs, collectivités locales, investisseurs, utilisateurs et ce, quel que
soit le type de locaux recherché (bureaux, locaux d'activités, locaux commerciaux,
entrepôts, plateformes logistiques...).

Pour accompagner son développement, il souhaite s'entourer de nouveaux talents sur
Aix-Marseille et recherche un Consultant Senior / Manager Transaction basé à Aix-en-
Provence. 

Consultant senior / manager transaction H/F

Votre mission :

Vous rayonnez sur l'ensemble de la métropole Aix-Marseille et négociez auprès des
mandants institutionnels, des grands comptes et sociétés implantées sur le territoire.
Vous assistez les entreprises dans leur stratégie immobilière et réalisez les propositions
commerciales.

Vous développez le portefeuille clients sur la base des prospects ciblés, commercialisez
les offres (entrée de mandats, communication) et accompagnez les clients de la
négociation jusqu'à la finalisation de la transaction (location ou vente).

Vous assurez le reporting de l'activité à la Direction et développez la notoriété de
l'entreprise sur votre secteur. Manager de proximité, vous accompagnez les
commerciaux, favorisez leur montée en compétences, mettez en place une stratégie
commerciale dynamique avec la Direction et êtes coach pour les parties négociation et
transaction qui sont une partie essentielle de votre activité.

Enfin, vous bénéficiez d'un Back office renforcé ce qui vous permet de vous consacrer à
la relation client.

Votre Profil :

De formation supérieure spécialisée en Immobilier ou en Commerce, vous disposez
d'une expérience terrain dans le secteur de l'immobilier et d'une expérience de vente de
services aux entreprises (BtoB).

Vous avez envie de développer vos compétences managériales ? L'équipe commerciale
en poste attend son futur Manager Transactions.

Votre connaissance parfaite des différents marchés immobiliers en local et votre
relationnel vous permettront de développer votre secteur. Dynamique et volontaire, vous
avez le goût du challenge et de la prospection, savez travailler en autonomie et
démontrez un bon relationnel. Votre esprit d'équipe et le sens de la satisfaction client
font partie de vos qualités.

Vous souhaitez vous investir durablement au sein d'une structure en plein
développement.

Conditions d'emploi :

Salaire : 35 à 40 Keuros / an

Localisation : Aix-en-Provence

  
  Référence
20071018330

Date de publication
10/07/20

Entreprise
Hays Medias

Région
Paca

Ville
Aix-en-provence

Secteur
Bâtiment

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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