
Assistant commercial B to B H/F
Auxerre, Bourgogne-franche-comté  

  

ATTILA est le 1er réseau de franchise national spécialisé dans la réparation et l'entretien
de tous les types de toits.
Les agences du réseau, à taille humaine, sont composées d'experts techniques et
commerciaux formés en continue dans nos centres de formation.

Élue en 2020 meilleure enseigne qualité de service par le magazine "Capital" pour la
4ème année consécutive.

Classée 80ème sur 2400 franchises par "Franchise Direct" - Top 100 des meilleures
franchises 2020.

Vous avez envie de donner un nouvel élan à votre carrière dans une enseigne qui a mis
l'humain au coeur de ses valeurs

Mettez votre expertise au profit d'une entreprise qui vous donnera l'opportunité d'évoluer
et pourquoi pas demain de devenir franchisé !

Nous recherchons un(e) :

Assistant commercial B to B H/F

Votre mission :

En première phase vous participez à la création du réseau de client et du carnet de
commande, vous :

Assurer le ciblage des entreprises sur la base des instructions du gérant en exploitant
les outils digitaux de l'enseigne et internet
organiser la démarche de téléprospection
Assurer la prospection téléphonique (appel sortant) et participer ainsi au développement
de l'agence en prenant des rendez-vous auprès d'interlocuteurs qualifiés uniquement en
B to B (pas de prospection de particuliers)
Appréhender rigoureusement les besoins, attentes et motivations de vos interlocuteurs
Utiliser le logiciel CRM (activités commerciales)
Assurer les actions administrative d'une nouvelle entreprise avec le gérant 

En seconde phase (six mois selon le développement), l'activité de prospection devient
moins intense au profit de la gestion administrative et du suivi des clients et de l'équipe.

Votre Profil :

Vous souhaitez vous investir dans la nouvelle agence du leader de la maintenance et
l'entretien des toitures et étanchéités aux entreprises.

Vous êtes dynamique, motivé(e), vous avez le goût du challenge et des capacités
organisationnelles qui vous permettront de travailler en autonomie
Agile dans l'exploitation des outils digitaux, vous êtes un(e) bon(ne) communicant(e) et
vous êtes exigent(e) et déterminé(e).

Habitué(e) à l'appel sortant, aux techniques de vente, de prises de rendez-vous et de
négociation commerciale par téléphone (pas de prospection vers les particuliers), vous
mettez tout en oeuvre pour participer au développement de l'entreprise.

Conditions d'emploi :

  
  Référence
21092711300

Date de publication
27/09/21

Entreprise
Attila Gestion

Région
Bourgogne-franche-comté

Ville
Auxerre

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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Contrat : CDI
Salaire : salaire brut 1.800euros prime congés (caisse des congés payés du bâtiment)

Avantages :
- mutuelle à 100% probtp
- formation initiale (trois semaines de formation du 25 octobre au 10 novembre à
Montargis intégralement pris en charge)
- formation continue
- poste évolutif

Afin d'assurer les meilleurs chances de succès, une formation en résidentielle avec une
petite promotion d'assistante est assurée du 25 octobre au 10 novembre sur Montargis,
celle-ci est prise en charge par l'entreprise.

Lieu : Auxerre (89)

N'hésitez pas à visiter notre site Web pour en découvrir davantage sur le réseau ATTILA.
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