
ACHETEUR/COMMERCIAL ITINERANT (H/F) - HALLUIN
Halluin, Hauts-de-france  

  

Harry Hope, cabinet de recrutement accompagne candidats et entreprises dans leurs
recherches des meilleures opportunités en France et à l'international.

Afin de mieux répondre à vos enjeux, tous nos consultants sont spécialisés par secteur
d'activité et zone géographique.

Nous recherchons un(e) :

ACHETEUR/COMMERCIAL ITINERANT (H/F) - HALLUIN

Votre mission :

Rattaché au Manager des Achats et basé dans ce même service, vous partagerez votre
temps sur la partie ACHATS et COMMERCE.

Vous devrez avoir un intérêt certain pour le recyclage et les matières plastiques. Après
votre période de formation, voici les tâches qui vous seront demandées :

PARTIE COMMERCIALE :

- Chasser de nouvelles opportunités sur le marché,
- Créer un réseau dans ce même marché,
- Vous déplacer sur le Nord de la France, la Belgique ou encore l'Allemagne sur 50 à
60% de votre temps (déplacements sur semaines complètes)

PARTIE ACHAT :

- Vous développerez les fournisseurs de votre portefeuille,
- Vous serez un réel support auprès du Manager des Achats,
- Vous devrez négocier les prix et suivre les contrats.

Votre Profil :

Vous devrez justifier d'un BAC + 2/3 dans le domaine du commerce ou des achats. Profil
JUNIOR accepté, 2 à 3 ans d'expérience sur un poste dans le secteur commerce ou
achats.

L'anglais courant est indispensable pour vous aider à développer votre portefeuille à
l'étranger.

Vous devrez faire preuve d'ouverture d'esprit et être conquérant sur votre marché.

Vous aimez vous déplacer, les challenges et vous possédez une forte aisance
relationnelle

Ce poste est fait pour vous ! POSTULEZ !

Conditions d'emploi :

Contrat : CDI

Ce poste est à pourvoir sur la métropole lilloise.
Lieu : Halluin (59)

  
  Référence
22051615290

Date de publication
16/05/22

Entreprise
Harry Hope

Région
Hauts-de-france

Ville
Halluin

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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