
Commercial Grands Comptes (H/F) - Metz
Metz, Grand-est  

  

Harry Hope, cabinet de recrutement accompagne candidats et entreprises dans leurs
recherches des meilleures opportunités en France et à l'international. Afin de mieux
répondre à vos enjeux, tous nos consultants sont spécialisés par secteur d'activité et
zone géographique. Notre client est une start-up spécialisée dans le des travaux publics.
Disposant d'une forte expérience, il recherche un/e :

Commercial Grands Comptes (H/F) - Metz

Votre mission :

Les missions principales du poste sont les suivantes :
- Développer la relation client sur l'ensemble du processus commercial (prospection,
vente et suivi de compte)
- Ouvrir des nouveaux segments de marché et des nouveaux grands comptes
- Piloter les réponses à appels d'offre.
- Assurer une veille prospective permettant d'adapter l'offre et d'améliorer les outils
marketing de l'équipe

Votre Profil :

De formation Bac +3 techniques ou commercial, vous bénéficiez d'une expérience d'au
moins 5 ans sur un poste similaire, et disposez de bonnes connaissances techniques
dans les travaux publics. La maîtrise de l'anglais et des outils informatiques sont
appréciés. Proche du terrain, vous maitrisez les ventes complexes avec des
interlocuteurs de différents niveaux.
Vous êtes rigoureux, disposez d'une bonne aisance relationnelle et vous êtes autonome
dans vos missions.

Votre candidature sera traitée en toute discrétion.

Si cette opportunité correspond à vos aspirations professionnelles alors faites-nous
parvenir votre candidature. Nos consultants étudieront cette dernière et reviendront vers
vous dans les meilleurs délais pour un suivi personnalisé de votre profil !

Conditions d'emploi :

Le poste est à pourvoir en CDI dès que possible (salaire selon profil)
Lieu : Metz (57)

  
  Référence
23042417010

Date de publication
24/04/23

Entreprise
Harry Hope

Région
Grand-est

Ville
Metz

Secteur
Services Commerciaux

Type de contrat
- Temps plein
- CDI
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