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Cabinet de recrutement

Référence
26042817020

Date de publication
Harry Hope, cabinet de recrutement accompagne candidats et entreprises dans leurs 28/04/26

recherches des meilleures opportunités en France et a I' de mieux répondre a vos
enjeux, tous nos consultants sont spécialisés par secteur d'activité et zone gé suis Emilie Entreprise
RETAUX, Consultante en recrutement spécialisée dans les métiers du BTP au sein du Harry Hope
cabinet Harry Hope. Je recherche pour mon client, entreprise reconnue sur le territoire
national, et située sur le secteur de Lille (59), un CHARGE D'AFFAIRES TCE H/F. Région
Hauts-de-france
Nous recherchons un(e) :
Ville
Lille
Chargé d'affaires TCE H/F - Lille
Secteur
Batiment
Votre mission :
o o ) o Type de contrat
Rattaché(e) a une agence en plein développement, vous intervenez principalement sur - Temps plein
des opérations régionales, sans déplacements nationaux. -CDI

Véritable entrepreneur au sein de I'entreprise, vous assurez la gestion compléte de votre
activité de la détection des besoins jusqu'a la livraison des chantiers et au suivi
accompagnez les équipes opérationnelles et participez au développement commercial
de 'agence.

Vous évoluez sur des opérations Tous Corps d'Etat, notamment couverture, menuiseries
extérieures / fenétres, second oeuvre et maintenance multiservices ; sur des petits
travaux et rénovations de 100 KEUR a 200 KEUR, principalement sur des projets de
bureaux / tertiaire, des agences bancaires et mutuelles, des hoétels, EHPAD . . . en
marchés publics et privés.

A ce titre, vos missions sont les suivantes :

- Chiffrage des opérations et commandes fournisseurs

- Planification des interventions et suivi des chantiers

- Coordination des sous-traitants et partenaires

- Gestion opérationnelle des travaux dans le respect des délais, colts et qualité
- Suivi de la facturation, encaissement et rentabilité des affaires

- Développer et animer un portefeuille clients existant

- Prospecter de nouveaux comptes sur votre secteur

- Répondre aux appels d'offres publics et privés

- Construire des offres techniques et commerciales adaptées

- Garantir la satisfaction client et la fidélisation

- Encadrer, fédérer et faire monter en compétences vos collaborateurs
- Piloter les compétences internes et externes

- Instaurer un management de proximité, participatif et orienté résultats

Votre Profil :

Nous recherchons un candidat disposant d'une expérience réussie en management
d'activité, en conduite d'affaires ou en pilotage de travaux TCE.

Vous démontrez de solides compétences en management d'équipe ainsi qu'un réel
savoir-faire en développement maitrisez la gestion budgétaire, le suivi financier des
affaires et savez piloter une activité avec une vision orientée rentabilité.

Votre polyvalence, votre prestance ainsi que votre capacité d'adaptation vous permettent
d'évoluer efficacement dans des environnements exigeants et variés.

Reconnu(e) pour votre leadership naturel, vous adoptez un management favorisant
I'implication, la montée en compétences et la performance collective. Proche du terrain,
vous possédez une forte culture du résultat et le sens des priorités.




Les profils issus de I'artisanat TCE ou d'anciens chefs d'entreprise, ayant développé une
vision globale du chantier et de la relation client, seront particulierement appréciés.

Conditions d'emploi :

Contrat : CDI
Lieu : Lille (59)
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