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ATTACHE TECHNICO-COMMERCIAL BATIMENT

LE GROUPE SAMSE : SES VALEURS, SES RESULTATS

Crée en 1920, le groupe SAMSE (CA de 504 millions d'€) avec ses 2500 salariés répartis
dans le quart sud-est de la France est leader régional sur le marché de la distribution de
matériaux et produits destinés a I'habitat et aux travaux publics.

Depuis le RES (Rachat de I'Entreprise par les Salariés) en 1988 et grace a une politique
de participation, les salariés contrélent majoritairement le capital du Groupe. Cette
indépendance financiére dynamise leur engagement et la qualité des relations
humaines.

Dans le 70 agences SAMSE qui quadrillent le territoire rhone-alpin, les Hommes en Bleu
(chefs d'agence, commerciaux, magasiniers, chauffeurs) sont des interlocuteurs de
proximité pour leurs clients professionnels et particuliers.

Nos valeurs : Travail d'équipe, Evolution professionnelle, Autonomie, Responsabilisation.
Venez rejoindre I'équipe des Hommes en Bleu !
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PROFIL

Vous prenez en charge le développement et la gestion d'un portefeuille de clients

professionnels.

Responsable du développement commercial de votre secteur, vous prospectez, visitez,
conseillez et vendez les produits et services de I'agence.

Le poste est évolutif notamment vers des postes de direction d'agence.
Vous possédez impérativement une expérience auprés de la clientéle Artisans,

Indépendants et Constructeurs, ainsi qu'une bonne connaissance du marché des
matériaux.

Sens de la négociation, aisance relationnelle, sens du service sont vos atouts pour
réussir cette mission.

Fixe + primes + intéressement + avantages.

Merci d'adresser votre CV et lettre de motivation a SAMSE - Service recrutement - 26
rue Colonel Dumont - 38014 - GRENOBLE - SAM23148_45@robopost.com
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Ville

Secteur

Services Commerciaux
Type de contrat

- Temps plein
- CDI
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